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KA®EIPA HNHocTpaHHbIE A3BIKH VI IKOHOMHYECKHUX CleHATbHOCTeH
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1. HEJIX OCBOEHUA JTUCHUTIINHBI

2. TPEBOBAHUSA K PE3YJbTATAM OCBOEHUS JTUCITUIIJINHBI

YK-4:Cnoco0eH npuMeHATH COBpeMeHHble KOMMYHMKATHBHbIE TEXHOJIOTHH, B TOM YHcJ/ie HA HHOCTPaHHOM(bIX) fA3bIKe(aX), 1JIs
aKaJieMH4ecKOoro u npo)ecCHOHAJIBLHOT0 B3aNMO/IeHCTBUS

B pe3yjabTaTe 0CBOCHUS TUCHUITIHHBI 06yllaloumiic51 JOJIZKCH

3HaTh:
|YmeTb:
|BnaneTb:
3. CTPYKTYPA U COJAEPKAHUE JTUCIIUIIJINHbBI
Kox HanmeHoBaHue pa3/e10B H TeM /BH] 3aHATHSA/ Cemectp / | Hacos Komneren- JlutepaTtypa
|_3aHsATHSA Kvpc LK

4. POHJ OOEHOYHBIX CPEJACTB

CtpykTypa u cofepkaHue (oHIa OLEHOYHBIX CPEACTB VIS MIPOBEICHNUS TEKYIIeH 1 IIPOMEKYTOYHOH aTTeCTalliy NIPEACTABIICHBI B
IMpunoxenuu 1 x paboueil mporpaMMe JUCIUIUINHEL.

5. YYHEBHO-METOANYECKOE U THO®OPMAIIMOHHOE OBECIIEYEHHUE JUCHUIIINHBI

5.3 HpO(l)eCCI/IOHaJILHLIe 0a3bl JAaHHBIX U ](IH(])OpMalIl/IOHHBIe CIIpaBO4YHbIC CUCTEMBI

5.4. IlepeyeHb MPOrpaMMHOI0 ofecrieYeHust

5.5. YueOHO-MeTOANYECKHE MATEPUAJIBI /ISl CTYIEHTOB ¢ OTPAHNYEHHBIMU BO3MOKHOCTSIMH 310POB bl

neyatHOH dopme. [t M| ¢ HAPYIIEHUSIMA OTIOPHO-IBUTATENHFHOTO anmapara: B GopMe 3JIeKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B IeYaTHOH opMe.

[Mpu HE0OXOAMMOCTH TO 3asBICHHUI0 OOYYAIOMIErOCs C OTPaHWYEHHBIMH BO3MOXKHOCTSAMH 37I0POBBSl Y4EOHO-METOJHUYECKHE MAaTepUalIb
MPEIOCTABISIIOTCS B JOpMax, aIalTUPOBAHHBIX K OTPAHUYEHHSM 3I0POBBSI M BOCIIPUATHS HHPOpMaWH. J{Jist Il ¢ HapyIIeHHsIMU 3pESHUs: B
¢dopme ayanodaiina; B nedaTHoi (opMe yBeIMYCHHBIM MIpUGTOM. JIJIs ML ¢ HApYIIEHUSIMU cIyXa: B (hOpMe DIICKTPOHHOTO JIOKYMEHTA; B

6. MATEPUAJIBHO-TEXHUYECKOE OBECHEYEHUE JTUCITUIIJIMHBI (MOAY JIS)

7. METOAUYECKHUE YKA3ZAHUWSA JJIS1 OBYYAIOIIUXCSA ITO OCBOEHUIO JUCHUTIIVIMHBI (MOZAY JIST)

Meroaudeckue ykazaHUs 110 OCBOSHHIO TUCLUILIMHBL IpesicTaBieHbl B [Ipunoskenun 2 k paboueil nporpaMme AUCHUIIIHHBL




IIpunoxenue 1

1. OnucaHMe NoKa3aTe/jieid M KpUTepyeB OLleHUBAaHUA KOMIIeTEeH MU Ha
pa3/IMYHbIX 3Tanax uX GOpMUPOBaAHUSA, ONIUCAHUE LIKAJI OLle HUBAHUA

1.1 INoka3arenu u KPUTCPHUU OLICHUBAHHA KOMHCTGHHI/II\KJK

3VH, cocrasisromnie [Tokazaremn Kpurepnn oneHnBanus CpencTsa
KOMIIETEHIUIO OLICHUBAHMS OLICHUBAHMS

YK-4: CiocobeH mpruMeHSITh COBPEMEHHBIE KOMMYHHKATHBHBIC TEXHOJIOTHH, B TOM YHUCIIC
Ha HHOCTpaHHOM(BIX) s3bIKe(ax), IJI aKaJeMUUECKOTO U MPodheCCHOHAIBHOTO

B3aMMO/ICCTBUS
3uanmue: - [TepeBoaut croBa ¢ [TonHOTa U conepKaTeabHOCTh OTBETA, Tector 1-2
--yIOTPEOUTEITEHYIO [PyCCKOro Ha MPaBUJIBHOCTh NIEPEBO/IA, YIIOTPEOICHHUS VYcTHBIN onpoc (TEKCTHI
JIEKCUKY HHOCTPAHHOTO (bpaHIy3CKHii ¢ JIEKCUYECKUX €UHUIl U rpammatryeckux | 1-10), Bompocs! k 3auety (1
A3BIKA B 00BEME, q’p:ii};cﬁ(’gi:;ocm KOHCTPYKIMHA, OO0 IeHre cemectp -1-4; 2 cemecTp —
HEOOXOIUMOM IS g J};OBa, ql’/IT:eT TeKer HHTOHALMOHHBIX ¢dopm B COOTBETCTBHE © 1-4)
OOIIEHHUS, YTEHHUS 1 BCITYX, OMpEIENseT H 3aJJaHHOM KOMMYHUKaTUBHOW CUTyallUeH.
MepPEeBOJIa MHOSZBIYHBIX  [HA3BIBAET
TEeKCTORB rpaMMaTHYECKHE
npogeCCHOHATBHOM CTPYKTYPEL,
M3MEHACT 4aCTh PEYU B
HaHpaBHCHHOCTI/I; COOTBCTCTBHHU C
- IEKCUYECKUE U KOHTEKCTOM
rpaMMaTUYECKUE
CTPYKTYPBI H3y4aeMOoro
sI3pIKA; TIPABUJIA YTCHUS U
CJII0BOOOpa30BaHU;
- IpaBwiIa OPOPMIICHHS
YCTHOM MOHOJIOTUYECKOU
1 JUaJIOTUYEeCKOM peuu;
- 3HaTh 3aKOHOMEPHOCTH
JIeJI0BOM YCTHOU U
MMACbMEHHOMN
KOMMYHHUKALMU Ha
HHOCTPAHHOM $I3bIKE.
Ymenne: -- cucreMHO [[IepeBoAUT mpeaokKeHus Copepxanre OTBeTa nepenano 6e3 Tectel 1-2
aHaAJIU3UPOBATH B COOTBCTCTBUU C HCKa)XEHUS TEKCTA, TPaMOTHO U YcTHBIN onpoc (TEKCTHI
nHpopmanuio u [PAHaHHBIM CTHIICM, CTHJIMCTHYECKH BEPHO; 1-10), Bompocsr k 3auety (1
BBIOUPATH repesomT KoppekTHoe ynoTpebienue cemectp -1-4; 2 cemecTp —
o0pazoBaTenbHbIe ZIS%I({)OMH%CKHH rexer ot rpaMMaTUYECKUX U CTUIUCTHYECKUX 1-4)
3HAKOB C YUETOM .
KOHICIIITHH, [IpeaIaracMoro CTHIIA, KOHCTPYKIINH.
- TPUMEHATH METOIBl M |yrpeqaer
CIocoOBI ACJIOBOI'O japryMeHTHpPOBAaHO HA
o0IeHus JUISL [BOTIPOCHI B hopme
HMHTEJJIEKTYaJIbHOTO MOHOJIOTA HJIK IHaJiora
pa3BUTHS,  TOBBIIICHHUS
KYJbTYPHOTO YpPOBHS,
npodeccruoHaTbLHOM
KOMITETEHTHOCTH;
- HCII0JIb30BaTh
TEOPETUYECKUE  3HAHUSA
ISl TeHepaluu HOBBIX
uaei- BOCIIPUHUMATD
CMBICIIOBYIO  CTPYKTYpY
TEKCTa; BBICIISATD
[JIaBHYIO u
BTOPOCTENEHHYIO
nHPOPMALHNIO;
- TMPUMEHSTh  3HAHUS
WHOCTPAHHOTO SI3bIKA JIJIS
OCYIIECTBJICHUS
MEXJIMIHOCTHOTO u
podecCHOHATLHOTO




O0IIEHHUS;

- YUTATh JIUTEPATypy IIO
CIICLIHAIbHOCTH,
AQHAJIU3UPOBATh
HOJTyYEeHHYIO
HHPOPMALIHIO;

- MIEPEBOANTH
npodeccroHabHbIE
TeKCTHI (0e3 cioBaps);

- COCTaBIISTh
Hay4YHbIe TEKCTHI

Ha HHOCTPaHHOM

S3BIK.

Buagenue- HaBbIKaMu CoToBHT U BBICTYMIAET ¢ | BhINOIIHEHNE KOMMYHHUKaTUBHOM 3a1a4¥ B Tectsr 1-2
yOJIMYHOM peun, (IOKIIaZIOM IO TIOJTHOM 00BeME; VY CTHBIN 0npoc (TEKCTHI
apryMeHTanuu, BejeHus  [CaMOCTOATCIBHO Donetnueckoe 0hopmIIeHHE 1-10), Bompocsr k 3auety (1
JWICKY CCHH; HaBbIKaMH ;‘:gggﬁg;?::g{z . COOTBETCTBYET MPABUIAM SA3bIKA; cemectp -1-4; 2 cemecTp —
MTUCHMEHHOU peyH; vCHMeHHO 1 yoTHOM KoppekTHoe ynoTpebieHne TeKCHIeCKIX 1-4)

- criocobaMu bopmax, €INHMUIL,

OPHEHTHPOBAHUS B COTOBHT M OTBEUACT IToHnMaHue rpaMMaTHYECKUX U

HCTOYHHKAX MOHOJIOT HITH JTHANOT CTHUITUCTHYECKUX KOHCTPYKLHH.

nH(popmanuu ()KypHaJIbl, [peus no 3aganHol Teme |CaMOCTOATENILHOCTh BHIBOZIOB M CY)KICHHUH|  JTOKJIAJ ¢ Ipe3eHTalueH
caiiTel, 00pa3oBaTeIbHbIC C COOTBETCTBYIOIIUM PABUILHBIM (1-10),

MOPTAJIBI U T.J1.); UCIIOJIb30BaHHUEM JICKCUUECKHX U

- OCHOBHBIMH HaBBIKAMU rpaMMaTHYEeCKUX CTPYKTYP 110

U3BJICYCHUS [T1ABHOU U IIPENJIOKEHHOU TEME

BTOPOCTEIICHHON

nHpopmanny;

- HaBBIKAMHU

npuoOpeTeHus,

UCIIONB30BaHMS U

OOHOBIICHHS

T'YMaHHUTAPHBIX, 3HAHUH;
- HAaBBIKAMH BBIPKCHUS
MBICJIEN ¥ COOCTBEHHOIO
MHEHHS B
MEXKIUYHOCTHOM H
JIEJIOBOM OOIIEHUN Ha
HHOCTPAaHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKAMH JEJI0BOI
MUCBMEHHOM U YCTHOM
peYr Ha HHOCTPaHHOM
SI3BIKE;

- HaBBIKAMHM H3BJIEYEHUS
HEOOXOIUMO
nHpopmanuu u3
OPUTUHAILHOTO TEKCTa
SKOHOMHYECKOTO
XapakTepa,

- HABLIKAMH COCTABJICHUS
KpPaTKHX TEKCTOB
CHCIHATH3HPOBAHHOTO
XapakTepa, aHHOTAIIHH.

1.2 IlIxansl OllEHUBAHUS:
Texymuii KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH U MPOMEKYTOYHAsI aTTECTAIUsl OCYLIECTBIISETCS B
paMKax HaKOMUTEIbHOUN 0aIbHO-pEUTUHTOBOM cucTeMbl B 100-0amibHOM mIKae:

50-100 6anmoB (3auer)
0-49 GamnoB (He3ayeT)

2 TunoBbie KOHTPOJIbHBbIE 32IaHUS UJIM HHbIe MATEPHUAJIbI, HeO0XOAUMBbIE /1JIs1 OLEHKH 3HAHUI, YMEHUI,
HABBIKOB U (MJIM) ONbITA JESITEJbHOCTH, XapaKTEePH3YIOIIUX J3TAnbl ()OPMHPOBAHUS KOMIIETCHIHI B



npoiecce 0OCBOCHHsI 00pPa30BaTeIbHON MPOrPaMMBbI

Bonpocsl k 3auery

1o gucuumuinHe_HOCTpAHHBIN si3bIK NPodecCHOHANLHOIO 00IeHus

(bpannyickmii)
1 cemecTp
1. CocraBieHue pe3roMe U MOTHBAIIMOHHOTO TTUChMa
2. Knaccudukanus GppaHIy3cKuxX MpeanpusTHii
3. Kak co3ngars coOCTBEHHBIN OU3HEC
4. Crpareruu ycrexa
2 cemecTp
1. Bunasl 1e10BOM KOMMYHHKALIUN
2. CpencrtBa KOMMYHUKAIIUU B OM3HECE
3. CrpaxoBaHnue.
4. VYmnpasneHue puHaHCAMH

HHCprKHI/IH 110 BBIIIOJIHCHHIO:

3aueT npoxoauT B (popmare GeceIbl 110 MPOIIEHHBIM TEMaM B TEUEHUE CEMECTpA.

Kpurepun oueHuBaHmsi:

- Ctynenry BeictaBisiercs «3ader» (100-50 GanoB), ecii KOMMYHUKAaTUBHBIE 3a/1a4H BBIITOJIHEHBI IOJTHOCTBIO,
HCIOJIb30BAHHBIN CIIOBapHBIN 3amac, rpaMMaTHYeCKUe CTPYKTYpBI, (OHETHUECKOe 0(POPMIICHHE BbICKa3bIBAHUS

COOTBCTCTBYCT IIOCTaBICHHOM 3aaa4c,

- Crynenty BbIcTaBiseTcs «He3aueT» (49-0 GansoB), €ci OTBETHI HE CBSI3aHbI C BOIPOCAMH, HATUYHE
rpyOBIX OMIMOOK B OTBETE, HEMTOHUMAHKE CYITHOCTH U3JIaraéMoro BOIpoca, HeyMeHHUe MMPUMEHSTh
3HaHUA Ha IIPAKTUKE, HEYBEPEHHOCTh U HETOYHOCTH OTBETOB HA JOIOJHUTEIbHBIE U HABOIALINE

BOIIPOCHI
TecTbl
1 cemecTp
Tecr 1
. Trouvez les équivalents russes :

1). Entretien (m) d’embauche -

2). Exigences (f,pl) salariales -

3). Contrat(m) atemps partiel-

4). Toucher le salaire -

6).Licencier un employé -

7). Allouer une prime d’installation -

).
).
).
5). Prévoir un préavis -
).
).
).

8). Chercher un emploi -

9). Présenter son C.V. -

10). Avoir droit a un congé payé -

Il. Trouvez les synonymes

embaucher

bureau (m) de placement

prime (f)

dipléomé (m)

préavis (m)

avertissement (m)

curriculum vitae (m)

somme (f) d’argent

effectifs(m)

recruter

o\ sIwINIE
o oo T|w

titulaire (m)

démissionner




7. ANPE g. toucher
8. gérer h. résumé (m) du travail
9. licencier i. diriger

10.recevoir (le salaire)

nombre (m) des employés

1. 2. 3. 4. 5.

6. 7.

8. 9. 10.

Kntoum: |. 1-cobecepoBaHue npu npueme Ha paboTty; 2- TpeboBaHKA NO 3apnaaTte; 3- KOHTPAKT
C YaCTUYHOM 3aHATOCTbIO; 4- NO/Ily4aTb 3apnaaTy; 5-npegycmoTpeTb yBeAOMIEHUE; 6- YBOIUTD
CAyrKalero; 7- npeaocTaBUTb NOAbEMHbIE; 8- UCKaTb PaboTy;9- NpeAcTaBUTL CBOE PE3IOME;
10- meTb NPaBO Ha ONAYMBAEMbI OTMYCK.

I. 1-e; 2-d; 3-c; 4-h; 5-j; 6-b; 7- a; 8-1; 9-f; 10-g.

. Parmi les caractéristiques suivantes, indiquez celles correspondant aux quatre types

2 cemecTp

Tect 2

d’entreprises :
Caractéristiques Entreprise Société en Sociéteé a Société
individuelle nom responsabili | anonyme
collectif té limitée

1 — Elle appartient a un seul
propriétaire.

2 — 1l faut étre au moins 7 pour la
constituer.

3 — Elle ne peut pas rassembler plus
de 50 associés.

4 — Les associés peuvent vendre
librement leurs parts.

5—1Iln’y a pas de capital minimum
fixé.

6- Son capital est divisé en parts
sociales.

7 — Ses associés ne sont pas
commercants.

8 — La responsabilité des associés est
limitée au montant de leur apport.

9 — Elle est administrée par un ou
plusieurs gérants.

10 — Son capital est divisé en actions
librement négociables.

11 — Le chef d’entreprise a une totale
liberté d’action.

12 — 1l est possible de la créer avec
peu de moyens financiers.

13 — Le(s) propriétaire(s) doit
(doivent) apporter au moins 37 000
euros.

14 — Son patrimoine se confond avec
celui de son entreprise.




15 — Les revenus distribués au(x)
propriétaire(s) proviennent des
bénéfices réalisés.

16 — Le(s) propriétaire(s) est (sont)
responsable(s) sur I’ensemble de ses
(leurs) biens.

17 — Les associés ne peuvent vendre
leurs parts qu’avec I’accord des
autres associés.

18 — Les responsables de I’entreprise
sont désignés par les associés.

19 — Il n’est pas nécessaire de
disposer d’un capital minimal.

20 — Le pouvoir de chaque associé
est proportionnel au nombre de parts
apportees.

Kuaroun: 1- El; 2-SA; 3-SARL,; 4-SA; 5-SARL ; 6-SARL ; 7-SA ; 8-SA,SARL ; 9-SARL ; 10-SA ; 11- El ;
12-SNC; 13-SARL ; 14-El ; 15-SNC ; 16-El ; 17-SARL ; 18-SA ; 19-SNC ; 20-SA.

Kpurepun oueHuBaHmsi:
MaxkcumanbHOe KOJIMYECTBO 0aJIOB, KOTOPOE CTYIEHT MOXeT Ha0path — 20 6amioB (3a KayKAbIH MPaBUIBHBIN
OTBET CTYJEHT moxy4aet 1 Oamn).

YcrHbIit onipoc

1.
Le marché francais de I'assurance

Le secteur public s'est considérablement réduit apres la privatisation des plusieurs géants
de l'assurance (UAP, AGF, COFACE et d’autres). Au contraire le secteur privé en est devenu
plus puissant. Le secteur privé est composé¢ de groupes privés, comme Axa, AGF, Scor et de
sociétés de type mutuel trés importantes, comme Groupama, MMA (ex-Mutuelles du Mans),
MACIF, MAIF, GMF. S'ajoutent les filiales des grandes banques telles que BNP Paribas, Crédit
Agricole, Société générale, Groupe Crédit mutuel-CIC, LCL (Le Crédit Lyonnais) qui sont trés
actives sur le marché de ’assurance.

Se rattache au secteur public la CNP Assurances (la Caisse Nationale de Prévoyance),
filiale de la Caisse des dépdts et consignations (institution financiére publique), du groupe
Groupe Caisse d'épargne et de La Banque postale. la CNP Assurances est devenue le numéro 1
de I’assurance de personnes en France. En 2000 I’Etat frangais détenait 60 % du capital de la
CNP Assurances, maintenant sa part est réduite jusqu’a 1,18 %.

Regrouper des catégories d'assurés relativement homogenes et pratiquer l'assurance au
prix de revient (sans but lucratif), tel est I'objectif des mutuelles. Celles-ci se sont, en moins de
trente ans, taillé une part trés importante sur le marché de l'assurance des particuliers. Ce sont :
Groupama (mutualité agricole), GMF (la Garantie mutuelle des fonctionnaires), MACIF (la
Mutuelle d'assurance des commergants et industriels de France), MAAF (la Mutuelle assurance
des artisans de France), MAIF (la Mutuelle assurance des instituteurs de France).

En principe c'est la Sécurité Sociale qui s'occupe des questions de l'assurance accident,
I'assurance-maladie, I'assurance-vieillesse. Mais les assurances frangaises tachent de récupérer la
part importante du marché perdu avec la création de la Sécurité Sociale, en proposant toutes
sortes de couvertures complémentaires dans les domaines de 1'assurance vie, l'assurance-maladie,



http://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Groupe_Cr%C3%A9dit_mutuel-CIC&action=edit
http://fr.wikipedia.org/wiki/LCL
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/La_Banque_postale

etc.

Plus de 550 entreprises d'assurances operent ainsi en France; elles different par la taille, par
les statuts juridiques, par la nationalité. Toutes sont cependant confrontées au méme probleme:
I'intensification de la concurrence.

2.

Rechercher un emploi.
Sophie Médiani est convoquée a la direction des ressources humaines du Parc Astérix.
Le charge de recrutement (Nicolas Joseph): Vous souhaitez réjoindre notre société en qualité de
sécretaire de notre nouveau directeur commercial. Qu’est-ce qui vous motive le plus dans le poste
JUe NOUS VOUS Proposons?
Sophie Médiani: J’occupe en ce moment les mémes fonctions au Futuroscope et je souhaiterais
pouvoir continuer et déveloper ma carriére dans une société du méme type. De plus, ce poste
s’adresse a un profil jeune. Vous avez décidé de donner des responsabilités a la personne
recrutée; ¢’est ce qui m’intéresse.
NJ: Tres bien.... Parlez-moi de vous maitenant.... Quelles sont vos qualités ou vos points forts?
SM: En Irlande, mon expérience comme hotesse d’accueil bilingue m’a permis de développer
mes qualités relationnelles. Bien siir, j’ai pu améliorer ma pratique de 1’anglais. Je suis exigeante
avec moi-méme et persévérante; je posseéde une grande force de travail.
NJ: Et votre principal défaut?
SM: En ce qui concerne mes défauts, je dirais que je suis perfectionniste et cela me fait parfois
perdre du temps....
NJ: Euh, dites-moi, en quoi consistait votre travail en Irlande?
SM: Bien, j’étais chargé d’effectuer les réservations, je devais m’occuper des passagers a
I’embarquement et au débarquement des bateaux. C’est une expérience qui m’a permis de
découvrir une autre culture....

3.

Une campagne publicitaire.
Caroline Bértelier, chef de publicité a I’agence Publinet est en réunion avec Jean-Paul
Goarec, responsable marketing de la soci¢t¢ Modone.
Caroline Bértelier : Avant toute chose, parlons du budget fixe et de vos objectifs : nous
vous proposons une campagne publicitaire étalée sur six semaines pour le lancement de
votre nouvelle gamme de crémes glacées.
Jean-Paul Goarec : Eh bien, d’accord. Parlez-moi du plan média que vous proposez.
CB : Tout d’abord, nous avons prévu de commencer par trois semaines d’annonces
diffusées sur les radios nationales et locales. Et comme notre cible diffusion est une
clientéle plutdt grand public, nous avons pensé a une fréquence de diffusion de 15 spots
par jour sur quatre radios au total. Il faut se concentrer sur les créneaux horaires de 6h 30-
9h, 12h- 14h, 19h- 21h.
JPG : Effectivement, de cette maniére nous obtiendrons une couverture d’audience
maximale et 'impact des messages sera optimise....
CB : Alors, ensuite, la deuxiéme semaine, nous mettrons des encarts dans la presse et
procédérons a un envoi d’offre promotionnelle par publipostage, si vous €tes d’accord.
JPG : Bonne idée. On pourrait proposer un bon de réduction de 10% sur un prochain
achat. De plus, avec 1’été, les retombées devraient étre intéressantes.



CB : Pour continuer, a partir de la troisi¢éme semaine, une vaste campagne d’affichage dans
tout le pays sera lancée, essentiellement a I’entrée et au centre des grandes villes. Notre
meédiaplanneur a déja contacté les régies de publcité pour 1’achat des espaces... et puis, la
cinquieme semaine, commenceront les animations avec des dégustations dans les
hypermarchés.

JPG : Et quelle part de notre budget répresente cette deuxieme phase.... ?

CB : Pres de 60%... Enfin, nous avons aussi programmeé, pendant les quatrieme et
cinquieme semaines et pendant les heures de grande écoute, la diffusion sur les chaines de
télévision d’un film publicitaire. Je vous propose d’étudier le scénario de la publicité.
JPG : Hum,... j’aimerais plutot que 1’on voie a nouveau le slogan et 1’axe publicitaire.

4.

La facturation et le réglement.
La facture est le document daté délivré par le Vendeur a I’ Acheteur, portant leurs noms, la
quantité, le prix et la désignation des marchandises.
La facture est le document le plus répandu dans le domaine du commerce. Adressé par le
Vendeur a I’ Acheteur de marchandises, elle contient les éléments essentiels de la vente,
notamment le prix des marchandises.
La facture doit étre établie a I’occasion de toutes les opérations commerciales effectuées entre
commergants, quel que soit le montant de la vente. Il en faut au moins deux : un original a
I’ Acheteur et une copie conservée par le Vendeur.
Le Vendeur doit établir la facture au moment de la vente et la remettre immédiatement a
I’ Acheteur. Ce dernier doit méme la réclamer si nécessaire.
L’un et I’autre doivent classer les factures et copies des factures par ordre chronologique et les
conserver pendant au moins trois ans en prévision notamment d’un controle fiscal. La facture pro
forma s’analyse comme un devis établi par le Vendeur pour informer 1’ Acheteur des montants
exacts de la commande, sans que le contrat ait encore été conclu.
Sa production peut étre nécessaire pour I’obtention d’autorisation d’importations ou
d’exportations.
Le client doit contrdler la facture des qu’il la regoit et, en cas de problémes, il doit adresser une
réclamation au fournisseur.
La réclamation décrit les différentes situations pouvant donner lieu a son envoi : une erreur dans
le calcul, les prix facturés ne sont pas ceux que prévoit le catalogue, etc. ....

5.
Les industries de pointe

Tributaires de progres technique tres rapide, mais aussi de la recherche et d'un personnel
hautement qualifié, les industries de pointe assurent 20 % des emplois industriels et des
exportations. La France constitue I'un des pays les plus performants dans la construction
aéronautique et spatiale ainsi que dans 1’industrie d’armement.

Pour faire face a une concurrence internationale accrue et réduire les cotts de recherche et
de production, les entreprises frangaises se sont rapprochées des entreprises européennes. Dans
la construction aéronautique, un groupe domine depuis peu tous les classements européens :
EADS (European Aeronautic Defence and Space Company), qui réunit les activités
aéronautiques et spatiales d’Aérospatiale-Matra (France), de Dasa (Allemagne) et de Casa
(Espagne).



L'industrie spatiale s'est également développée dans le cadre d'une coopération
internationale regroupant une quinzaine d'Etats, dont certains, comme la Norvége et la Suisse,
n'appartiennent pas a I'Union européenne. C'est notamment le fait du programme Arianespace.

L’industrie d'armement connait depuis quelques années un net repli a la suite de la fin de la
guerre froide et des réductions du budget de la défense. Elle place la France au cinquiéme rang
mondial des exportateurs. Il s'agit d'une industrie stratégique, de haute technologie et dépendant
largement de 1'Etat qui décide des programmes d'€quipement et controle les exportations. Les
grandes entreprises dominent la production telles que GIAT-Industries pour les armements
terrestres, de Dassault et ’EADS pour les avions.

Les industries électriques et électroniques sont caractérisées par une extréme diversité des
productions. Elles sont aussi dominées par de grandes entreprises et dépendent largement des
commandes publiques : Alcatel demeure la premicre entreprise francaise dans la production de
matériel de télécoms, en 2006 Alcatel a fusionné avec 1’américain Lucent Technologies pour
former le groupe Alcatel-Lucent ; Alstom est, outre le matériel ferroviaire (TGV), spécialisé
dans les équipements pour centrales électriques ; Thales s’est orienté sur 1’¢électronique de
défense ; tandis que Thomson se spécialise dans 1’électronique grand public.

Si la France est bien placée dans les télécommunications, notamment avec France
Télécom, les résultats sont moins impressionnants dans l'informatique. Certes, l'industrie du
logiciel et surtout des services informatiques, avec Cap Gemini, est performante, mais la France
dépend largement de 1'étranger pour la fabrication des micro-processeurs, souffrant de la
concurrence des Etats-Unis et du Japon.

s misent sur la France

Ces dernicres années la France se classe quatrieme terre d'accueil des investissements
étrangers, juste derricre le trio Etats-Unis, Luxembourg, Chine.

Restent pourtant les points noirs, ou gris, par exemple, la fiscalité. Bien sir, le taux de
I'imposition sur les sociétés est pass€¢ de 59% a 33% en 10 ans. La France a actuellement une
pression fiscale comparable a celle de ses voisins. Mais certains impdts, par exemple la taxe
professionnelle, choquent bon nombre d'entrepreneurs.

A quoi tient 'attractivité de I'Hexagone? Le premier atout de la France n'a rien a voir avec
le talent de ses habitants, mais il compte aux yeux des investisseurs. On le doit a la géographie,
puisque la France a une frontiére commune avec les sept pays qui sont les plus peuplés et les plus
riches de I'Union européenne. Un argument qui convainc les industriels désireux de s'attaquer
aux marchés nord-européens en limitant leurs cotts logistiques.

L'environnement scientifigue ne serait pas un facteur d'attraction suffisant si la
main-d'oeuvre frangaise n'était pas productive. Les colts salariaux sont moins ¢levés en France
que chez la majorité de ses voisins européens. Selon les experts de 'OCDE, le cott horaire du
travail en France en 2005 est inférieur a celui de I'Allemagne, de la Belgique, des Pays-Bas et de
la Suisse. Seuls les pays du Sud et de I’Est de I'Europe ont un cot inférieur.

L'intérét géographique est d'autant plus décisif que la France dispose d'infrastructures de
transport appréciables, comme en témoigne son réseau ferré, le plus dense en Europe. La
présence du TGV a, par exemple, été¢ déterminante dans le choix du coréen Daewoo qui a fait de
la Lorraine sa base de conquéte européenne.

Autre atout, la qualité de I'environnement scientifique. La France se situe maintenant au
4-e rang mondial pour le nombre de brevets déposés. Cela explique qu'une part significative des 4
000 implantations étrangeres provienne de l'industrie de haute technologie (informatique,
télécoms, chimie).



Pour compenser ces inconvénients, il reste a la France un atout non négligeable, son cadre
de vie. L'époque n'est plus a mettre lourdement I'accent sur la gastronomie et l'art de vivre
frangais. Mais lorsque des Japonais visitent un site, la limousine qui les proméne fait souvent un
détour pour longer un golf proche ou pour s'arréter dans le meilleur restaurant de la ville. Dans la
course aux investissements, tous les coups sont permis.

7.
L’Etat et les entreprises

L'Etat joue en France un réle économique important. Il est d'abord le premier employeur,
le premier producteur et le premier client du pays. Il est aussi le premier transporteur, le premier
propriétaire foncier.

L'Etat, qui définit les grandes orientations de la politique économique, est longtemps
intervenu dans la production en contrdlant de nombreuses entreprises mais les alternances
politiques(1) qui ont marqué le pays depuis une vingtaine d'années ont entrainé des changements
considérables. Le poids de 1'Etat s'est d'abord renforcé en 1982 par une vague de nationalisations
visant a moderniser l'appareil productif et a restructurer les entreprises. Le quart de 1'industrie
passe alors sous son controle. L'arrivée d'une nouvelle majorité(2) au pouvoir en 1986-1988,
conduit le gouvernement a privatiser une douzaine de sociétés. Aprés une nouvelle alternance, le
retour aux affaires de cette méme majorité en mars 1993 s'accompagne d'un nouveau programme
de privatisations portant sur vingt-et-une grandes entreprises industrielles, banques et
compagnies d'assurances. Le programme est poursuivi en 1995 avec la privatisation de plusieurs
entreprises industrielles comme Péchiney, Usinor-Sacilor et Elf-Aquitaine et de plusieurs
banques et compagnies d'assurances comme la BNP et 'UAP. Depuis 1'Etat a réduit sa
participation dans plusieurs entreprises. L.’Etat francais détient les participations suivantes : EDF
(87%), GDF (79%), Areva (84%), France T¢élécom (32%), EADS ((15%), Renault (15%). Les
entreprises publiques a 100% sont: Charbonnages de France, SNCF, RATP, La Poste.

Les entreprises ont, quant a elles, connu une forte concentration financiére. Celle-Ci a
conduit a la naissance de grands groupes. La tendance est cependant moins forte que chez bien
des concurrents. La France ne compte en effet que dix entreprises parmi les cent premicres
mondiales, loin derriére les Etats-Unis (31) et le Japon (21) mais aussi I'Allemagne (12). La
premiére entreprise frangaise, Total, ne se classe qu' au 10° rang mondial.

Alors que les grandes entreprises réduisent leurs effectifs, les PME, plus souples et mieux
adaptées aux changements rapides de stratégie, constituent les nouveaux fers de lance de
I'économie nationale. Prés de la moitié€ des salariés de I'industrie sont désormais employés dans
des entreprises de moins de 500 salariés et celles-ci réalisent 42% des ventes. Certaines de ces
entreprises, specialisées dans des activités tres performantes, occupent une position de choix sur
le marché mondial. Les PME sont particulicrement actives dans les secteurs de
I'agro-alimentaire, du batiment et de la confection. Elles souffrent cependant d'une insuffisante
présence sur les marchés extérieurs, c'est pourquoi I'Etat encourage le développement des
initiatives publiques ou privées qui pourraient faciliter la pénétration des marchés étrangers.

8.

Les points forts et les points faibles
Cinquieme pays exportateur dans le monde, quatriéme mondial pour l'accueil des
investissements étrangers: la France réussit a se maintenir a un haut niveau dans la compétition
économique mondiale. Ces derniéres années la France dégage un solde positif commercial
assez confortable.
Ces résultats ne sont plus dus, comme au cours des années 90, a quelques grands
contrats aéronautiques ou d'armement, mais a I'amélioration de tout l'appareil productif francais.



Au prix de restructurations, de suppressions massives d'emploi, les entreprises francaises ont
retrouvé une certaine compétitivité par rapport a leurs concurrents étrangers.

Pourtant il reste quelques signes préoccupants. L'augmentation des exportations frangaises
se fait pratiquement exclusivement en Europe: entre 1995 et 2005, la part de marché de la France
dans I'Union européenne est passée de 7,9% a 9,4%, alors que celle de 1'Allemagne et celle de la
Grande-Bretagne ont diminué. En revanche, la position de la France dans le commerce mondial
ne s'améliore pas. La montée en puissance des pays €émergents I'explique en partie, mais la France
n'a pas de concentration nette sur quelques produits ou filieres de production comme en
Allemagne, qui permettent de profiter d'avantages concurrentiels face a ses concurrents. Les
entreprises francaises offrent des produis standards, pour lesquels le prix devient 1'élément
déterminant.

9.
Trois phases de la démarche marketing

Le marketing ¢étant centré sur le client, la démarche se développe en trois phases :
comprendre le client et le marché pour segmenter et définir le champ concurrentiel, s'adapter par
un positionnement compétitif, agir sur le marché pour vendre.

Etudier le marché, sa structuration (la « ... », pour les spécialistes), identifier les attitudes et
... des consommateurs, telle est la premiére démarche du marketing, nécessaire pour comprendre
le client. Parmi 1'éventail des comportements et des caractéristiques des acheteurs potentiels, il
est nécessaire de mettre en évidence les groupes homogenes, ou ... de clientéle, d'évaluer leur
importance et leur évolution possible. Il faut aussi définir un marché «pertinent»: local, régional,
national, international. Une petite entreprise n'a pas forcément intérét a grandir, car elle perdra la
connaissance de sa clientele et courra le risque de ne plus étre en adéquation avec la ... . En
revanche, une taille importante permet d'opérer sur plusieurs segments (ou subdivisions) de
marchés, de mieux contrdler le terrain, d'avoir des possibilités de mieux négocier avec ses
fournisseurs, de faire des économies d'échelle, et donc de mieux répondre aux clients sensibles
aux prix bas.

Pour s adapter 'hnomme de marketing définit les «créneaux» ou les «...» qu'il choisit de
servir. II adapte en permanence le produit ou le service a vendre, fixe les prix en adéquation avec
ce que le marché est prét a payer. Cela passe aussi par 1'adaptation de son mode de distribution et
de sa ... de fagon a étre plus performant que les concurrents. Face aux ... et désirs des consom-
mateurs, il se donne un avantage concurrentiel par le type de produit, le prix ou le service qui fera
que c'est son offre qui sera choisie.

Agir c'est avoir une politique de produit, de vente et de communication qui permette a
I'entreprise d'atteindre ses objectifs : forte part de marché avec une politique de ... réduite ou part
de marché plus petite mais avec des meilleures marges.

On peut agir sur I’offre par la politique de produit et de prix, par la politique de vente et de
présence sur les ... .

On peut aussi agir sur la demande par la publicite, la ... , pour anticiper 1’évolution du
marché, gagner et conserver la confiance des consommateurs.

10.
L'étude internationale de marché

Toute démarche marketing s'alimente de la connaissance des marchés. Le marketing
international ne peut €chapper a cette regle. En effet, aborder un marché a I'étranger place
généralement l'entreprise dans un contexte trés différent de ce qu'elle peut connaitre par son



expérience nationale. Pour travailler efficacement sur un marché étranger retenu comme cible

d'implantation ou d'exportation, il faut en avoir une description aussi précise que possible et en

identifier les principes. Quatre plans d'analyse s'imposent pour les études du marché étranger :

. L'analyse de I'environnement. Le premier pas consiste a identifier les points sensibles et les
contraintes de l'environnement. Cela peut étre interdiction ou controle de la communication de
certains biens et services; interdiction de certaines pratiques commerciales (dans le domaine
publicitaire en particulier); éventuel controle de prix; normes impératives pour les produits,
etc. L'environnement technique et le contexte socio-culturel dans lequel le produit va étre
commercialisé peuvent aussi €tre porteurs d'opportunités ou de risques.

. L'analyse de la demande. Ce genre d'études mérite la plus grande attention en marketing
international. Le role des autorités et des décideurs locaux, la religion dominante,
l'organisation sociale entrainent des comportements tres différents.

« L'analyse de la concurrence. Le marché étranger visé est rarement un espace vierge de toute
présence commerciale. Les producteurs et importateurs locaux ont souvent contribué¢ a
faconner une organisation a laquelle I’entreprise est le plus souvent contrainte de s'adapter que
le contraire. L'entreprise doit ainsi s'informer précisément de I'état de la concurrence sur le
marché visé. Il importe donc de s'informer sur 1'identité précise des autres compétiteurs, sur la
structure concurrentielle existante et sur les critéres qui permettent davantage de I'emporter. I
y a bien silir la compétitivité sur le prix, mais aussi la fiabilité de la logistique, I’innovation
technique ou le produit nouveau, le service aprés-vente, la promotion, la publicité, etc.

o L'analyse des intermédiaires. Le nombre d'intermédiaires dans les circuits de distribution varie
d'un pays a l'autre. Pour les biens de grande consommation, le Japon en compte trois ou quatre
alors qu'en France, il tend a se réduire a un seul. Aux Etats-Unis, le role des grossistes est
prépondérant. Le role des prescripteurs (medecins, architectes, bureaux d'étude, conseils) varie
aussi d'un pays a l'autre et ne doit pas €tre sous-estime.

La définition d'une politique commerciale et son ajustement permanent se réalisent a la
base de décisions prises en prévision de la réaction probable du marché.

HNHcTpyKuus nmo BbINOJTHEHHIO

CryneHTy BbIIa€TCsl TEKCT JUIsl YTE€HUs, IepeBoJia U pedepupoBaHusi. Bpems mOArOTOBKU K OTBETY COCTABIISET
30 muH. [lanee cTyneHT yuTaeT GpparMeHT TEKCTa BCIyX, 3aUMTHIBAET MepeBO] U pedepupyeT TeKCT. Y CTHBIN
OIIPOC MPOBOAMTCS 2 pa3a 3a Kypc B KOHIE IPOXO0XKIECHHS KaKA0ro pasaena. Bo Bpems yCTHOro onpoca CTyIeHT
JOJDKEH OTBETUTH Ha BCE BONPOCHI IIPENIOAABATENS 110 TeMe. BpeMs oTBETa COCTAaBIIAET 5 MUHYT.

Kiroun npaBmwibHBIX OTBETOB
[Tpu BeITIONTHEHUH pedeprupoBaHUs HEOOXOIMMO UCTIONB30BaTh CIICAYIONIUE KITHIIIE:
1. Ha3BaHue cTaThbH, aBTOP, CTHJIb.
L’article que je viens de lire tiré de... CtaTbhs, KOTOPYIO S TOJTBKO YTO MIPOUET U3...
Le titre de cet article — 3aro;0Bok crathu. ..
2. Tema. Jlornyeckue 4yacTu.
L’article est consacré a...- cTaThs MOCBSIIEHA .. ...
L’idée principale est —KiroueBbIM BOIPOCOM B CTaThe SIBIISETCS

3. Kpartkoe cogep:xanmue.

L’ auteur parle de—ABTtop HaunHaeT, pacCKa3biBas YUTATEIIIO, UTO
Au commencement il ...—B Hauaye uctopun aBTOp
...décrit — ommcrhIBaeT
...EXPOSe —u3Iaraer

4. OTHOLIEHHE ABTOPA K OT/1eJbHBIM MOMEHTAM.
L’ auteur décrit...—ABTOp OmuchIBaeT
L’auteur préte une attention particuliere...—aBTop ynenser oco0oe BHUMaHHUE. ..
Permettez-moi de citer quelques exemples...—Ilo3BosbTe MHE MPUBECTU HECKOJIBKO MMPUMEPOB. ..



S. BeiBoj aBTOpA.
En conclusion I’auteur parle.../ exprime/ explique...—B 3akitoucHre aBTOpP TOBOPHUT / BBIPAXKaeT,
4yT0/.,00BSICHSET YTO ...
A la fin I’auteur fait le bilan/ constate ...—B koHIie pacckasa aBTOp MOABOIUT UTOT BCETO 3TOT0, TOBOPA ...
5. Bam BLIBOA.
A mon avis [d'aprés moi] ... [To MoeMy MHEHHIO ....

Ce qui me parait important , c'est ... — YTo MHE Ka)XeTCsl BaXXHBIM , 3TO ....

Je trouve cet article /important / intéressant / ayant une grande importance —S5 Haxo0Xy CTaTbIO
Ba)XKHOI/MHTEpECHOM/ HMEIOITYIO 0O0JIBIIOE 3HaUCHHE (IIEHHOCTB)

Kpurepun oueHuBaHus:
MaxkcruManbHOE KOJIMYECTBO 0AJIOB, KOTOPOE CTYACHT MOKET HaOpaTh — 40 6ayuioB (3a 1 ceMecTp BBITIOTHSACTCS
pedepupoBaHue IBYX TEKCTOB, 3a 1 TekcT — 20 6ayioB).

e 16-20 6. — KOMMYHHKATUBHBIC 33[a4H BHIITOJHECHBI TIOJHOCTBIO, HWCIIOJIB30BAHHBIN CIIOBAPHBIN 3ariac,
rpaMMaTHYeCKUE CTPYKTYpPbI, poHeTHIecKoe 0(hOPMIICHHE BEICKA3bIBAHUS COOTBETCTBYET IIOCTABICHHON
3aj1aue;

e 14-16 6. - KOMMYHHMKaTHBHBIC 33[a4d BBIIOJHCHBI YaCTUYHO, MCIIOJIb30BAaHHBIN CIIOBApHBIH 3arac,
rpaMMaTHYECKUE CTPYKTYPbI, POHETUIECKOE O(OPMIICHUE BBICKA3bIBAHHSI COOTBETCTBYET IIOCTABICHHOW
3aj1a4e, HeOOJBIINE HAPYIICHUS HCIIOJIB30BAHHS CPEACTB JIOTUYECKO CBSI3H;

e 5-13 6. — KOMMYHUKAaTHBHBIC 3aJIa4d BBIMIOJIHCHBI HE MOJHOCTHIO, HCIIOJIb30BAaH OrPAaHUYCHHbIH
CIIOBapHBIi 3amac, rpaMMaTHYeCKUe CTPYKTYPbl U (OHETHYeCKOe 0(OPMIICHHE BBICKA3bIBAHHS UMCIOT
HeOOoJIbIIE HAPYIICHHS,

e 0-4 6.— KOMMYHHKATHBHBIC 331491 HE BBINOIHEHBI, HATMYHE IPyObIX

OIIMOOK B OTBETE, HEOHMMAaHKE CYIIIHOCTH M3JIaraéMoro BOIPOCa, HEYMEHHE IPUMEHSTh 3HaHUsI Ha IPAKTUKE,
HEYBEPEHHOCTh M HETOYHOCTh OTBETOB Ha JIOMIOJHUTEIbHBIC U HABOSIINE BOIIPOCHI

TeMbI 10KJIA10B € Mpe3eHTanuel

o qucuuruiiHe_IHOCTpAHHBIN si3bIK NPOdecCHOHANBLHOIO
odomenna(dpanny3cKui

. KommyHnukamus B 6usHece.

. Kapbepa

. KonkypeHuus

. Poccuiickas u MexxayHapoHas TOPTOBJIS.

. OcHOBBI ycriemHoro Ou3Heca

. DKOHOMUYECKHE NTOKa3aTeIH MpeIIpUusTHsI

. CocraBieHue rogoBoro oTuéra

. BaHKpOTCTBO MpeaAnpusTHI

. [ImanupoBaHue Npou3BOACTBA

0. VYnpaBieHue nepcoHaiom

HMHcTpyKUus M0 BHITIOJTHEHUIO

CTyneHT roToBuT 2 10KIaja B TeueHuu 1 cemectp. MeToanueckne peKoMeH Ialliy 110 HallCaHUI0 U TpeOOBaHUs
K 0(hOpMIICHUIO COIEPIKATCS B TIPUIIOKEHUHN 2

Kpurepun onenuBanus:

MakcumanbHoe konnuecTBO 40 6ayoB (o 20 6aymioB 3a Kax bl JTOKIIaT)

P OO ~NO OIS, WN B

e 16-206.- wu3N0KEHHBIN MaTepuall GaKTHYECKH BEPEH, TPUCYTCTBYET HATHUHE
rI1yOOKUX MCYEPIBIBAIOIINX 3HAHUHN MO IOJArOTOBIEHHOMY BOIIPOCY, B TOM YHCIIE
OOIIMpPHBIE 3HAHUS B 1I€JIOM 110 TUCIUIUIMHE, TPAMOTHOE U JIOTHUECKH CTPOHOE
U3JI0KEHUE MaTepHraa, HIMPOKOe HCI0JIb30BaHUE HE TOJIbKO OCHOBHOM, HO U
JIOTIOJTHUTEIBHOMN JINTEPATYPBI;



e 14-16 6an10B - U3NOKEHHBIA MaTepUal BEPEH, HATMYKE MOJIHBIX 3HaHUH B 00beMe
MIPONICHHON MPOTPAMMBEI 10 IOATOTOBICHHOMY BOIIPOCY; TPAMOTHOE U JIOTUYECKH
CTpOilHOE M3JI0KEeHHE MaTepuana, [IHUPOKOe KCIOIb30BaHHE OCHOBHOMU
JTUTEPATYPHI,
e 5-13 0. — U3NOKEHHBIN MaTepHall BEpEH, HAJIMYMUE TBEPJbIX 3HAHUKW B OoOBEME
IIPOMAEHHON MTPOrPAMMBI 10 IOJIrOTOBJIEHHOMY BOIIPOCY; U3JI0KEHHUE MaTepuasa ¢
OTJENIbHBIMHU OIIMOKaMH, YBEPEHHO HCIIPABIEHHBIMUA HCIOJIB30BaHUE OCHOBHOMU
JTUTEPATYPHI,
Menee 4 6. — paboTa He CBs3aHa ¢ BBIOpAHHON TEMOM, HAJIMYWE TPYObIX OMMOOK, HETIOHMMAaHHUE CYIIHOCTH
M3JIaraéMoro BOIpoCa.

3 MeToauyeckne MaTepHaJibl, ONpeae/sone Npoueaypbl OeHUBAHUS 3HAHMI, YMEeHUI, HABBIKOB M
(WIK) oNbITA AeATEJbHOCTH, XaPpAKTEePU3YIOIIHUX 3TANbI (POPMHUPOBAHUSA KOMIIETEH UM

[Tponietyps! OLleHUBaHMSI BKIIIOYAIOT B ¢€0s TEKYLUI KOHTPOJIb M IPOMEKYTOUHYIO aTTECTALUIO.
Texkymuil KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH IIPOBOAMTCS C UCIIOIB30BAHUEM OLICHOUYHBIX CPEICTB, IPEACTaBICHHBIX B
1.2 JaHHOTO IIPWIOXKEHHA. Pe3ynpTaTsl TEKyLIEro KOHTPOJIS HOBOIATCS OO CBEIEHUS CTYAEHTOB [0
IIPOMEKYTOUYHOM aTTECTALUU.

IIpomesxkyTouHasi aTTecTalMs IMPOBOAUTCS B (GopMme 3adeTa. 3adyeT MPOBOJIUTCS IO PACHUCAHUIO
MIPOMEKYTOUHOM aTTecTally B (hopMe cobeceToBaHMsI IO MPOHAEHHBIM TEMaM.



IIpunoxenne 2
METOAUYECKHUE YKA3AHUSA 11O OCBOEHUIO JTNCHUTIJIMHBI

Y4eOHBIM IIAaHOM MPEAYCMOTPEHBI CIICAYIONINE BUIBI 3aHATHH:

- IPAaKTHYECKHE 3aHATHSL.

B xoze npakTudeckux 3aHATUNA yriyOJISIFOTCSL M 3aKPEIUIIIOTCS 3HAHUS CTYACHTOB 110 Psy BOIIPOCOB,
Pa3BUBAIOTCS HABBIKM YCTHOM M MMCHbMEHHOM peur Ha HHOCTPAHHOM SI3bIKE.

HpI/I IMOATOTOBKEC K NPAKTUYCCKUM 3aHATHUAM Ka)K[[BIfI CTYACHT HOJIKCH:

— M3YYUTh PEKOMEHIOBAaHHYIO Y4EOHYIO JINTEPATYPY;

— NOATOTOBUTH OTBECTHI HA BCC BOIIPOCHI 110 H3y‘IaCMOI>'I TEMC.

[To cornmacoBaHuIO C MpenojaBaTesieM CTYIASHT MOXKET IMOATOTOBUTH JOKJIAJ MM COOOIIEHHE MO TeMe
3aHaTHA. B nmponecce IMOAroTOBKHM K HNPAKTHYCCKHUM 3aHATHAM CTYACHTBI MOI'YT BOCIIOJbB30BATHCA
KOHCYJIbTAIMSIMU TIPETIOIaBaTEIs.

BOHpOCBI, HC paCCMOTPCHHBIC HA NPAKTUYCCKUX 3aHATUAX, JOJIPKHBL OBITE H3YUCHBI CTYJACHTAMHU B XO/I€C
CaMOCTOATENHLHOM paboThl. KOHTpOIb caMocTOATENFHON PabOTHI CTYICHTOB HaJJ y4eOHOH ITporpaMMoi Kypca
OCYILECTBIISICTCA B XOJ€ 3aHATHUH METOAOM YCTHOTO ONpOca WJIM TIOCPEICTBOM TECTUpOBaHMA. B  Xxoxe
CaMOCTOSATENILHON ~ pabOThl KaXABI CTYAGHT O0s3aH IPOYUTATh OCHOBHYIO U TIO BO3MOXKHOCTH
JOTOTHUTEIBHYIO  JINTEPAaTypy IO HM3y4aeMoil  TeMe, BBHINHCATh OIPEICIICHUS] OCHOBHBIX MOHATHM,
3aKOHCIICKTHPOBATh OCHOBHOE COJICp)KAaHHE; BBINKCATh KIIIOYEBBIC CJIOBA; BBHIMNOJHHUTH 33JaHUS-OPUEHTHUDPHI B
mporiecce YTeHUsI PEKOMEHIyeMOT0 MaTepraa, MpoaHAIM3UPOBATh MTPE3CHTAIIMOHHBIN MaTepHall, OCYIIECTBUTh
000011eHNe, CPAaBHUTH C paHEe U3yYCHHBIM MAaTepUAlIOM, BBIJICIUTH HOBOE.

[lpu peanuzanuu pa3IUYHBIX BUAOB YYe€OHOH pabOTHI HCIOJB3YIOTCS pa3HOOOpa3Hbie (B T.U.
MHTEPAKTUBHBIC) METO/IbI OOYUCHHS.

JI71s1 TOATOTOBKH K 3aHATHUAM, TEKYIEMY KOHTPOJIIO ¥ ITPOMEKYTOYHOM aTTECTallMM CTYAEHTbl MOTYT
BOCIIOJIb30BaThCS ANIEKTPOHHO-OMOIMOTEUHBIME cUCTeMaMu. Takxke oOyuaromyecs MOTYT B3SATh Ha JIOM
HEOOXOMMYIO0  JIUTEpaTypy Ha  aOOHEMEHTe YHHBEPCUTETCKOH OMOJMOTEKH MM BOCHOJIb30BaThCS
YUTAILHBIMH 3aJIaMHU.

IToaroroBka AokJyIaza ¢ npe3eHTanueil

OpmHO#l W3 (QOpM CaMOCTOSTENBHONW JEATENBHOCTH CTY/ACHTa SIBISETCS HAlMCaHWE JIOKJIAJIOB.
BeinmonHenne Takux BUIOB pabOT CHOCOOCTBYET (OPMHMPOBAHUIO y CTYJEHTAa HABBIKOB CaMOCTOSTEIbHOMN
HAYYHOH JeSATENbHOCTH, IOBBIIICHUIO €ro TEOPETHYECKOW M MPO(PECCHOHATBHONH MOATOTOBKH, JIydIIeMy
YCBOCHMIO YU€OHOT0 MaTepuania.

TeMbl JOKIIAJOB ONPEAETSIOTCS IperojaBaTesieM B COOTBETCTBHH C IPOTPAaMMON TUCIUILIMHEL.
Konkperu3zamus TeMbl MOXKET ObITh cieflaHa CTYJJEHTOM CaMOCTOSITEIbHO.

CrnenyeT akleHTUPOBAaTh BHUMaHUE CTYJEHTOB Ha TOM, YTO (JOPMYJIUPOBKA TEMbI (Ha3BaHUs) pabOThI
JI0JKHA OBITh!

= sicHOM 1o opme (He coaepxaTh HEY1000UUTAEMbIX U (Dpa3 ABOMHOIO TOIKOBAHMS);

~ coJiepKaTh KIIIOYEBbIE CJIO0BA, KOTOPBIE PEIPE3CHTUPYIOT UCCIIEI0BATENbCKYIO PadOTYy;

= OBITh KOHKPETHOH (HE CO/IepKaTh HEOTIPEICICHHBIX CIIOB «HEKOTOPBIE), «OCOOBIE» U T.11.);

— coJepxartb B ceOe AeHCTBUTEIbHYIO 3aauy;

— OBITb KOMIAKTHOM.

BriOpaB Temy, HeoO0XoAMMO MOJ00paTh COOTBETCTBYIOIIMN HMH(OPMAIIMOHHBIN, CTAaTUCTHUYECKHI
MaTepuall M MPOBECTH €ro IpeIBapHUTEeNbHBI aHamu3. K Hambonee MOCTYIHBIM HCTOYHHKAM JIUTEPATYPHI
oTHOCATCS (POHABI OMOIMOTEKH, a TaK K€ MOTYT UCIIOJIb30BATHCS JEKTPOHHBIE HCTOUHUKN MH(OPMALIUH (B TOM
gyucie u UaTepHer).

BaxubiM TpeOGoBaHUEM, NMPEIbIBIIEMbIM K HAMHMCAHUIO JOKJIAJ0B Ha AHIJIMHCKOM SI3BIKE, SIBISETCS
TPaMOTHOCTh, CTHJINCTHYECKAS aJIeKBATHOCTh, COJIEPKATEITHHOCTH (ITOTHOTA OTPAKEHUS M PACKPBITHS TEMBI).

Jlokaz 1oJkKeH BKIII0YaTh TAaKOH AJIEMEHT KaK BBIBOJIbI, IIOYYE€HHBIE CTYIEHTOM B pPe3yJIbTaTe paboThI C
WCTOYHUKAMHU HH()OPMAITIH.

Jloknazipl MpeCTaBIsAIOTCS CTPOro B OIpenesieHHoe rpadukoM ydeOHOro mporecca BpeMsi M HX
BBITIOJIHEHUE SBISIETCS 0053aTEBHBIM YCIOBUEM ISl TOMTYCKa K MMPOMEKYTOYHOMY KOHTPOJTIO.

[pesentanust (B Power Point, Libre Office) mpencraBnser co0oii myOauyHOE BBICTYIUICHHUE Ha
WHOCTPAaHHOM SI3bIK€, OPHUEHTUPOBAHHOE HA O3HAKOMJICHHME, YOEKIEHHE CIyllaTelell Mo onpeaeeHHOM
Teme-mipobneme. ObecreunBaeT BU3YaJbHO-KOMMYHHMKATHBHYIO TOJIEPKKY YCTHOTO  BBICTYIUICHUS,
crocoOcTBYeT ero 3 (HEKTUBHOCTH U PE3YJIbTaTUBHOCTH.



KauectBennas npe3eHTalys 3aBUCUT OT CIEAYIOIINX [TapaMeTPOB:

- TOCTaHOBKH TE€MbI, LIEJU U IJIaHa BBICTYIIJICHUS;

- ompeneneHus: NpoJ0JKUTEILHOCTH MPECTaBICHUSI MaTepHaa;

- ydeTa 0COOEHHOCTEH ayJIuTOpPHH, aJpeCHOCTH MaTepHaa;

- UHTEPaKTUBHBIX JICUCTBUH BBICTYIAIONIIECTO (BKIIOUCHUE B OOCYKIEHUE CITyIaTeNei);

— MaHepbl MpPEeICTaBICHMs] MPE3EHTAIMU: COOJIIOJIEHUE 3PUTEIBHOTO0 KOHTaKTa C ayAUTOpUEH,
BBIPA3UTEIbHOCTb, )KECTUKYJISALINS, TEIOABUKCHUS;

- HaIU4Ms WUTIOCTpaIuil (He meperpykaroliux n300paxkaeMoe Ha SKpaHe), KIIFOUEBbIX CJIOB,

- HY)XHOTO 10100pa IIBETOBOW TaMMBI;

- HCIOJIb30BAHUS YKa3KH.

[IpenonaBaresnpb JOJKEH PEKOMEH0BATh CTYIEHTaM

- HE YUTaTh HAIMCAaHHOE Ha DKPAHE;

- 00s13aTenbHO HEOJHOKPATHO OCYIIECTBUTH MPEACTABICHUE TIPE3CHTALINN J0MA;

- MpeaycMOTpeTh MpoOJIeMHBIE, CIIOKHbIE /111 HOHUMaHUs (hparMeHThl U TPOKOMMEHTHPOBATH HX;

- TMpeABUACTh BO3MOXHBIC BOIPOCHI, KOTOPBIE MOTYT OBITh 3alaHbl TIO XOJy M B pe3yJIbTare
MpeIbABICHUS MPE3CHTAIUH.



