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KA®EIPA HNHocTpanHble SI3BIKHU IS IKOHOMHYECKHUX ClleuaIbHOCTel

Pacnpez[e.ﬂelme YacoB JUCUHMIIJIMHBI 11O KypcaM

Kypc 1 2

Bun 3anaruit vl PII vi PII Hroro
TIpakTuyeckue 4 4 4 4 8 8
HWroro ayn. 4 4 4 4 8
KonTaktHas paborta 4 4 4 4 8 8
Cawm. pabora 28 28 28 28 56 56
Yacbl Ha KOHTPOJIb 4 4 4 4 8 8
Hrtoro 36 36 36 36 72 72

OCHOBAHHE

Y4eOHbI IUTaH yTBEpKIeH y4€HbIM coBeToM By3a oT 28.03.2023 mpotokomn Ne 9.

IIporpamMmy coctaBui(u): K.meA.H., moi., Kum JI.C.
3aB. kadenpoii: k.¢mion.H., nou. Kazanckas E.B.

MeTomu4eckiM COBETOM HaIlpaBIICHUS: J.9K. H., ipod., Munryposa 1.B.



1. HEJIX OCBOEHUA JTUCHUTIINHBI

1.1|OcHOBHOI LEeNBbIO TIPENOAABAHMS JUCHUAILIHHBI «VIHOCTPaHHBIN SI3BIK IPO(YECCHOHAIBHOTO OOIICHHS ISl MATHCTPOB SIBIISCTCS
(hopMupOBaHHE HHOA3BIYHOW KOMMYHHKATHBHON KOMIIETSHIIMH, TO3BOJISIIONICH HCIONIB30BaTh MHOCTPAHHBIH SI3BIK B MPOLIECCEe
YCTHOTO U MMMCHbMEHHOTO JIEJIOBOTO OOIIEHHS Ha YPOBHE, o0ecnieunBaroieM 3¢ HeKTHBHYIO NMPO(ECCUOHATBHYIO JeSTEIbHOCTS.
IMpakTH4ecKoe BIaJCHUEe HHOCTPAHHBIM SI3BIKOM IMPEATOIaraeT BiIaJicHHe METOAaMH U CIIoco0aMu OM3HeC-KOMMYHHKAIH,
6usHec-koppecnonaeHImH. Llens 00y4eHnsI MarncTpoB HHOCTPAHHOMY SI3bIKY 3aKJIFOYACTCs B IPUOOPETEHHUH U JalbHEHIIeM
Pa3BUTHU MPOPECCHOHANBLHON HHOSI3BIYHON KOMIIETEHIINH, HE00X0IUMOM TSt 3)(HEKTUBHOTO MEKIMIHOCTHOTO JISIOBOTO
0O0IIIeHHsI ¢ MPUMEHEHHEM PO(EeCCHOHATIBHBIX A3bIKOBBIX ()OPM U CPEJICTB.

2. TPEBOBAHUA K PE3YJBbTATAM OCBOEHUA JUCITUIIJIMHBI

YK-4:Cnoco0eH npuMeHATH COBpeMeHHble KOMMYHMKATHBHBIE TEXHOJIOTHH, B TOM YHcJ/ie HA HHOCTPaHHOM(bIX) fA3bIKe(aX), 1JIs
aKaJeMH4YeCKOro U NpogeccuoHaJIbLHOr0 B3auMOAeCTBUS

B pe3ybTaTe 0CBOCHUS JUCHHMILIHHBI 00Y4AIOLIMIiCs 10JIKeH:

3HaTh:

3HaTh:

-YHOTPEOUTENILHYIO JIGKCUKY HHOCTPAaHHOTO sI3bIKa B 00beMe, HE0OX0AUMOM JIJIsl OOLICHUS, YTCHUS U TIEPEBOIa MHOSA3BIYHBIX TEKCTOB
po¢eCCHOHANLHON HAITPABICHHOCTH;

- IGKCUYECKHE M TPaMMAaTHYECKUE CTPYKTYPbI H3Y4aeMOro sI3bIKa; IpaBHiia YTCHUS U CIIOBOOOPa30BaHHUS;

- mpaBuiIa 0hOpMITEHHs YCTHOW MOHOJIOTHYECKOM U THAIOTHUECKON peUH;

- 3HATh 3aKOHOMEPHOCTH JICIIOBO¥ YCTHOU M MHChbMEHHOW KOMMYHHKAIIMH HA HHOCTPAHHOM sI3bIKe(COOTHECEHO ¢ uHauKatopom YK- 4.1)

YMmeTn:

-CUCTEMHO aHaIN3UPOBaTh HH(OPMALMIO U BEIOUPATh 00pa30BaTeIbHbIE KOHLIEILIUHY;

- IPAMEHSATH METOBI ¥ CIIOCOOBI IETIOBOTO OOIIEHNUS I HHTEJUIEKTYaIbHOTO Pa3BUTHS, TIOBBIIICHAS KyIbTYPHOTO YPOBHS,
npodeccroHanbHOM KOMIETEHTHOCTY;

- ICTIONTb30BATh TEOPETHIECKHE 3HAHNS JUIS TeHEPAIIMH HOBBIX Wi~ BOCHPHHIMATh CMBICIIOBYIO CTPYKTYPY TEKCTa; BBLICIATh TTTaBHYIO U
BTOPOCTENEHHYI0 HH(OPMAIIHIO;

- IPUMEHSATH 3HAHUS HHOCTPAHHOTO A3BIKA I OCYIIECTBICHNS MEXIMIHOCTHOTO Y NMPO(ECcCHOHAIBHOTO OOLICHHS;

- YUTATh JIUTEPATypy MO CIELHUATbHOCTH, aHAJTM3UPOBATh [OIY4EHHYIO0 HH(pOpMaIuIo;

- IepPeBOAUTH PO eCcCHOHANBHBIE TEKCTHI (0e3 coBaps);

- COCTABJIATh Hay4YHBIC TEKCTHI HA HHOCTPAHHOM SI3BIK(COOTHECEHO ¢ HHAnKaropoM YK-4.2)

Baagertn:

Bnagners :

- HaBbIKaMH ITyOJIMYHON peuu, apryMeHTaluu, BEIeHUs JUCKYCCUM; HaBbIKaMH IMCbMEHHOM peun;

- cmocobamMy OPUEHTHPOBAHUS B UCTOYHUKAX HHpOpMaLuK (3KypHaJIbl, CaliThl, 00pa3oBaTeIbHbIE IOPTANBI U T.J1.);

- OCHOBHBIMH HaBBIKAMHU M3BJICUCHUS TIIABHON M BTOPOCTENEHHON HH(QOpManum;

- HaBbIKaMH IPUOOPETEHHUS, UCTIONb30BaHUS U OOHOBJIEHHS I'yMaHUTapHbIX, 3HAHU;

- HABbIKaMH BBIPAXKEHUS MBICIEH 1 COOCTBEHHOTO MHEHHS B MEXXJIMYHOCTHOM U JIEJI0BOM OOILEHUH HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKaMH [I€JIOBOI MMCbMEHHON M YCTHOM pe4r Ha MHOCTPAHHOM S3bIKE;

- HaBBIKAMH U3BIICYEHHS HEOOXOUMOM HH(POPMAIMU U3 OPUTHHAIBHOTO TeKCTa SKOHOMHIECKOTO XapaKTepa;

- HaBBIKAMH COCTABJICHMS KPATKHX TEKCTOB CIICLHATN3HPOBAHHOIO XapaKTepa, aHHOTAlNH(COOTHECEHO ¢ HHIUKaTopoM YK-4.3)

3. CTPYKTYPA U COJEPKAHUE JTUCIIUITJINHBI

Kon HaumeHnoBaHue pa3jiejioB U TeM /BUA 3aHATUS/ Cemectp / | Yacos Komneren- Jlutepatypa
3aHATHS Kvbe 107051

Paznen 1. Paznen 1. «Iloucku padotsl. CobecenoBanmue
NpH NpHeMe Ha paboTy»

11 1.1 1 2 YK-4 JIL.1JI11.2 J11.3
Jlexcuueckue eIMHUIIBI [0 yueOHOM TeMe. Pa3BuTHE HaBBIKOB JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
ayanpoBaHus. Pa3BHUTHE HABBIKOB aHAJHTHYECKOTO YTCHHS .
CocraBiieHHEe MOTHBAIIMOHHOTO MTUChMa

Mp/




1.2 1.2 JIekcuueckre eqUHULBI IT0 TeME. Pa3BHTHE HABBIKOB VK-4 JI1.1 J11.2 JI1.3
aynupoBanus .I'pammaruka: Beipaskenue 3anora. JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
VYrorpebeHne mepexoAHbIX IIIaroJIoB B CTPafaTeNIbHOM
(dhopme. PazeuTre HaBbIKOB roBopeHus "CobeceioBaHUE MPH
npueMe Ha padoTy»

/Cp/

1.3 Tema:CocraBienue pe3tome.OCHOBHBIC MTPABUJIA COCTABICHHS YK-4 JI1.1J11.2 J11.3
pestome. I'pammaTrka: MecToumMeHHbIe Iaroisl. besnnunele JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
TJIaroJbl.

PedepupoBanue 3KOHOMUYECKUX TEKCTOB.
/Cp/

1.4 UreHue: pa3BUTHE HABBIKOB aHAIU3a U pedepupoBaHus YK-4 JI1.1J11.2J11.3
WHOCTPAHHOTO TEKCTa JI1.4J12.1 JI2.2 J12.3
I'pammaruka:Bpemena HenocpeacTBeHHble. OOpazoBaHue U
ynoTpebieHue.

/Cp/
Pa3nen 2. Paznen 2. «KomMmyHuKanusi B OusHece»

2.1 2.1 Jlekcudeckue eTUHMIIBI: PA3SHOBUIHOCTH JEIOBBIX YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
B3alIMOOTHOIIEHUH. Pa3BUTHE HABBIKOB TOBOPEHUS JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
"IIpoBenenue nmeperoBopoB". PazBuTre HaBBIKOB
aynupoBanus "JlenoBoe maptaepcrso” /IIp/ /Tp/

2.2 2.2 Pa3BuTHe HABBIKOB M3BJICUCHUS HHPOPMALIUH U3 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
HKOHOMHMYECKUX TeKCTOB".I'paMmartuka: YnoTpebnenue JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
BpEMEH M3BSBUTEIHHOTO HAKIOHEHH (ToBTOpeHne) Pazsutue
HaBBIKOB roBopeHus "Benenue neperosopos” /Cp/

2.3 Tema:TenedoHHbIe TeperoBopsl. Pabora ¢ IekcHKoi 1o TeMe. YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
I'pammaruxa: Ipomiesniye BpeMeHa U3bsSBUTEILHOTO JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
HakJoHeHusi(mosropenue). /Cp/

24 Tema: B o¢uce. Pabora ¢ jgekcukoii mo teme. ['pammaruka: YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
IIpuuactue. 3Hauenue u ynorpedieHue IpHUIacTHH JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
HACTOSILETO ¥ MPOUIESANIEr0 BPEMEHH.

/Cp/
2.5 TloaroroBka moKIan0B mo mpoiineHHsiM TemaM B Libre Office VK-4 JI1.1J11.2J11.3
JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
/Cp/

2.6 3auer. KoHTpONb 3HAHUI 1 YMEHUH 110 IPOHACHHOMY YK-4 JIT.1 J11.2 JI1.3
yueOHOMY MaTepuaiy /3auét/ JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
Paznen 3. Paznen 3. "3anstocts U pucku. CtpaxoBanue'

3.1 3.1 Jlekcudeckue equHUIIBL: TPYAOYCTPOUCTBO, MOTHBAIINS YK-4 JIT.1 J11.2 JI1.3
yCIeIHOM paboThl. Pa3BuTHe HaBBIKOB ayAUpOBaHUS " JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
OcHOBEHI ycnienrHoro OusHeca". Pa3BuTie HaBBIKOB TOBOPEHUS
:" TTonOop nepconana Ha kiatoueBbie nozuuu”. /IIp/

3.2 3.2. Jlekcndeckuie eIMHUIBI ;| PUCKU BEACHUS OM3HECA. THUIIBI VK-4 JI1.1 J11.2 J11.3
PHUCKOB, KpU3UCHbIE CUTYyalluu. Pa3BuTHe HaBBIKOB JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
aynupoBanus " Ypasienue puckamu. Kak Berittu u3
KpHU3HCHOM cuTyauuu". Pa3BuTre HaBbIKOB aHAJIUTHUECKOTO
yrenus. /Cp/

3.3 Tema : Paboune B3aumooTHoueHus. PaboTa ¢ IEeKCHKOH 1o YK-4 JI1.1J11.2J11.3

teme I'pammaruka: Hemmarsie popmsl rnarona. MaduanTHB.
3HaueHue u ynorpebienue naunaurusa . /Cp/

JI1.4J12.1 J12.2 J12.3




34 Tema: CrpaxoBaHue Ou3Heca OT PUCKOB. CTPAXOBasl IOJIUTUKA 2 4 VK-4 JI1.1J11.2J11.3
komnanuu. Hapeuns. JI1.4J12.1 J12.2 JI2.3
Hapeuus Bo ¢paniry3ckom si3bike. OOpa3oBaHue GpaHIly3CKUX J12.4
Hapeuuii. CTeNeHn CpaBHEHUS Hapeuuit
/Cp/

Paznen 4. Paznen 4. "U3yuenue poiHka. "

4.1 4.1. Jlekcnueckue equHUIBI 10 TeMe «lceaemoBanue ppiHKay 2 2 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
Pa3BuTue HaBBIKOB ayqupoBaHus " . Pa3BuTue HaBBHIKOB JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
aHaJIUTHYecKoro uyTeHus . pammarika: YorpedieHue
YCJIOBHOTO HAKJIOHEHHS B MPOCTHIX Npemioxkenusx. /Ilp/

4.2 4.2. Jlekcnveckue eUHUIBI IO TeMe:»MapkeTrHr» Pa3sutne 2 4 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
HaBBIKOB roBOpeHus 1o TeMe. I pammaTuka: Conditionnel JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
présent. Conditionnel passé. /Cp/

4.3 Tewma: Tpu 3Tana MapKETHHTOBO MOJUTUKU TPESAMPUSATHSL. 2 4 YK-4 JI1.1J11.2 J11.3
Pa3BuTHe HaBBIKOB rOBOpeHHs IO TeMe. [’ pammaruka: J1.4J712.1 J12.2 J12.3
Vnorpebinenne Subjonctif B HezaBHCHMOM TIpeTOKEHHH. 2.4
/Cp/

4.4 UreHue: pa3BUTHE HABBIKOB aHHOTUPOBAHUS U 2 4 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3
pedepupoBaHusl TEKCTOB IKOHOMUYECKOTO COJCPIKAHUSL. JI1.4J12.1 J12.2 J12.3
I'pammaruka: yrotpebnenne Subjonctif B mpumatognsix
HPEUI0KCHUSX.

/Cp/
4.5 IMoaroroBka M0KIa10B 1Mo TpoiiaeHnsM TemaM B Libre Office 2 4 VK-4 JI1.1 J11.2J11.3
JI1.4)12.1 J12.2 J12.3
/Cp/

4.6 /3auét/ KoHTpOJIh 3HAHUIA U YMEHUH  TIO POUJCHHOMY 2 4 YK-4 JIL.1J11.2 J11.3

yueOHOMY Matepuaiy /3auét/ JI1.4J12.1 J12.2 J12.3

4. ®OHJ OHEHOYHBIX CPEJICTB

CtpyKTypa u cozepkaHue (oHIa OLCHOYHBIX CPEICTB JUIS MPOBEICHNUS TEKYIIeH 1 IIPOMEXYTOYHOH aTTeCTalliy TIPEACTABIICHHI B
IMpunoxenuu 1 x paboueil mporpaMMe JUCIUIUINHEL.

5. YYHEBHO-METOAMYECKOE U THOOPMAINIMOHHOE OBECIIEYEHHUE JUCIHUITINHBI

5.1. OcHoBHas TUTEpPaTYypa

ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue WznarenscTBO, ro Konunu-Bo
JI1.1 |MBanuenko A. U. IMpaxtuka ¢ppanirysckoro s3bika: Co. ynpaxuenui mo |CII6.: Coros, 2000 15
YCT. peun
JI1.2 |Terenbkuna T. IO., dpaniy3ckuii 136K, YutaeM nmpoeccHoHaIbHO Munck: Beimmiias mkosa, | http://biblioclub.ru/index.
Muxanbuyk T. H. OPUEHTHPOBAHHBIE TEKCTHI 2010 php?
page=book&id=109947
HEOTPAHUYEHHBIN T0CTYI
JUTS 3apETUCTPUPOBAHHBIX
oJib30BaTenei
JI1.3  |Kpaiicman, H. B. DpaHIly3CKuUil SI3BIK IS IETIOBOTO 1 Kazann: Kazanckuit https://www.iprbookshop
po(heCCHOHAIBLHOTO OOIIeHHs: y1eOHOoe mocodue HAIIMOHAJIHHBIHA .ru/109526.html
HICCIIEI0BATENBCKHIA HEOTPaHUYCHHBIIT JOCTYII
TEXHOJIOTHYECKUI A1 3apErHCTPUPOBAHHBIX
yHuBepcurter, 2019 noIp30BaTeNeH
JI1.4 |Kum JI. C. @panny3ckuit 1361k npodeccuonanpHoro odmenust  (Pocros-Ha-J{ony: https://biblioclub.ru/inde

JJI1 MaruCTpaHTOB: y‘Ie6HO€ rmocobue

W3narenscko-
nonurpapuyeckuii
xoMmuiekc PI'OY (PMHX),
2021

x.php?
page=book&id=693180
HeOFpaHI/I‘{CHHHﬁ JAOCTYII
JUT 3apETUCTPUPOBAHHBIX
NOJIb30BaTENCH

5.2. lono/iHUTEIbHAS JIUTEPATypa

ABTOpLI, COCTaBUTCIIN

3arnaBue

I/ISHaTeHLCTBO, rong

Konunu-Bo




ABTOpBI, COCTaBUTEIH 3arnaBue WznarenbcTBO, TOX Konnu-Bo
JI2.1 |BepGeposa H. T. BecrHuk AcTpaxanckoro ['0cyaapcTBEHHOTO Actpaxanb: Actpaxanckuii | https://biblioclub.ru/inde
Texunueckoro YHuepcutera. Cepus: DKOHOMHKA: roCyapCTBEHHBII x.php?
KypHall TexXHHUUeckuii yauepcurer | Page=hook&id=144891
(AT'TY), 2013 HEOTpaHHYCHHBIH TOCTYI
UL 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNnei
JI2.2 |Terenspkuna, T. 1O., ®DpaHITy3CKHi S3bIK AJIsSI OPUCTOB M 3KOHOMHCTOB. Mutnck: Beimiimast mkona, | https://www.iprbookshop
Jlesonroxk, JI. E. Ydaumcst yutaTh IpodeccHoHaTBHO 2018 .ru/90851.html
OPHEHTHPOBAHHbIC TEKCTHI: yueOHOE ocobre HEOTPaHHYCHHBIH TOCTYI
JUTS 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNnei
J12.3  |JIsanpckuit, B. T, ®DpaHITy3CKHIi SI3bIK B COBPEMEHHBIX MMCEMEHHBIX Mocksa: Uacturyt https://www.iprbookshop
Hertspera, U. Y. CpECTBaX MacCOBOH MH(pOpMaImH: yaeOHOE TTOCOOHE | MUPOBBIX [IMBHJIN3ALIHIA, .ru/94842.html
2019 HEOTpaHUYEHHBIN JOCTYTI
JUTS 3apETUCTPUPOBAHHBIX
10JIb30BaTeNei
J2.4 |Camopykos B. 1., ConunanbHO-NCUXOIOTNUECKHUE OCHOBBI Canxr-TlerepOypr: Caunkr- | https://biblioclub.ru/inde
EBnoxumosa O. U., npodeccHoHaNEHO AesATeNEHOCTH. YIIpaBlIeHUE IMeTepOyprekuit X.php?
ITemkos A. O. KOH(JIMKTaMU B 00pa30BaTeIbHOM OpraHU3aIiu: rOCYNapCTBEHHEIH arpapHBIii page=book&id=690624
pabodast TeTpaab st 00yJaroIUXCs 0 yausepeurer (CIIGIAY), HEOTPaHUYIEHHBIN JOCTYII
JIOTIONTHUTEIBHBIM HPO(ECCHOHATBHEIM IPOrpaMMaM |2(021 JUTS 3apETHCTPUPOBAHHBIX
podeccHoHaIbHOM MepernoAroTOBKY U MOBBIIICHHUS MOJIb30BaTeNeH
kBanubuKanuy: paboyas TeTpaib

5.3 HpO(l)eCCI/IOHaJIbHLIe 0a3bl JAaHHBIX U l/IH(l)OpMalIl/IOHHBIe CIIpaBO4YHbIC CUCTEMBI

NCC "Kouncynsrantllnoc"

NCC "T'apant" http://www.internet.garant.ru/

ouIMaNBHBIN caliT XKypHaaa HOBOCTelH Ha (paHIy3ckoM s3bike omnain "Hysens O6cepsarep'- http://tempsreel.nouvelobs.com

odurmansHbIM callT razerast “Figaro” -https://www.figaro.com/

5.4. IlepeyeHb MPOrpaMMHOI0 ofecrieyeHust

Libre Office

5.5. YueGHO-MeTOANYECKHE MATEPUAJIBI JIsl CTYJIEHTOB € OTPAHMYEHHBIMU BO3MOKHOCTAMM 3/10POBbS

[Mpu HE0OXOAUMOCTH TO 3asABICHHIO OOYYAIOUIETOCS C OrPAaHUYCHHBIMH BO3MOXKHOCTSMH 3[0POBbSl YUE€OHO-METOJMUYECKHE MaTepUalIb
MPEIOCTABISIIOTCS B JOpMax, aIalTUPOBAHHBIX K OTPAHUYEHHSM 3I0POBBSI M BOCIIPUATHS HHPOpMAWH. J{Jist Il ¢ HapyIIeHHsIMU 3pEHUS: B
¢dopme ayanodaiina; B neyaTHoil popme yBenUYeHHbIM MpUPTOoM. [IJis JHIl ¢ HAPYIICHUSMH CITyXa: B (hopMe BJIEKTPOHHOTO JIOKYMEHTA; B
neyatHOH (opme. st M1 ¢ HAPYIICHUSIMA OTIOPHO-IBUTATENHFHOTO anmapara: B GopMe 3JIeKTPOHHOTO JOKYMEHTa; B IEYaTHOH opMe.

6. MATEPUAJIBHO-TEXHUYECKOE OBECIIEYEHUE JUCIUIIJIMHBI (MOAY JIST)

IMomemeHus [T MPOBEICHUS BCEX BHIOB PabOT, IPEIYCMOTPEHHBIX YICOHBIM IIAHOM, YKOMIIIEKTOBAHBI HEOOXOINMOM
CIELHATN3UPOBAHHON y4eOHON MeOEeNbI0 U TEXHUUECKUMU CPEACTBAMH O0Y4eHHUS:

- CTOJIBI, CTYJIbA;

- IEPCOHANBHBII KOMIIBbIOTEP / HOYTOYK (IIEpEeHOCHOIT);

- IPOEKTOP, 3KPaH / UHTEPaKTUBHAs IOCKA.

7. METOAUYECKHUE YKA3AHUA AJI1 OBYYAIOIIUXCS IO OCBOEHHUIO JUCHUIIJIMHBI (MO1Y JIsSA)

Meroaudeckue ykazaHHs 110 OCBOSHHIO IUCLIUIUIMHEI IpescTaBiieHsl B [Ipunoskenny 2 k paboyeil mporpaMme AUCHUIIIHHEL




1. Onucanue noxkaszareje u KPUTEPHUEB OLICHUBAHUA KOMHeTeHHI/Iﬁ Ha pa3/invHbIX

IIpunoxenue 1

ITAllaxX UX q)Ole/IpOBaHI/ISI, OIIHCAaHHUC KA OICHUBAaHUA

1.1 INoxa3zarenu u KPUTCPHUU OLICHUBAHHA KOMHCTGHHHI?II

3VH, cocrasisrore
KOMITETEHITHIO

IToxazaTemn
OLIEHUBaHUS

Kputepun onieHUBaHUS

CpencTsa
OLICHUBAHHUS

YK-4 CriocobeH npuMeHsTh COBpeMe

MHOCTPAaHHOM(BIX

HHBIC KOMMYHHKATHUBHBIC TCXHOJIOTUH, B TOM YHUCJIC HA
HSBIKe(aX), JJIA aKaACMHUYCCKOI'O U HpO(beCCI/IOHaJ'IBHOFO BSaHMOHCﬁCTBHH

3nanme: -
--YIOTPEOUTEIBEHYO
JICKCUKY HHOCTPAHHOTO
I3bIKa B 00BEME,

[lepeBoguT cinoBac
[PyccKoro Ha
(paHIly3CKHH 1 C
(bpaHIly3cKOTrO Ha
[PyCCKuii, IPOM3HOCUT

[MosHOTa M COAEPKATEILHOCTh OTBETA,
MPaBUIILHOCTH TIEPEBOJIA, YIOTPEOICHNUS
JIEKCUYECKUX €IHHUI] U TPAMMAaTHYECKUX

KOHCTPYKIIUH, COOJIOICHIE

Tectsl 1-2
VYcTHBI onpoc (TEKCTH
1-10), Bompocs! k 3a4ery (1
cemectp -1-4; 2 cemectp —

HEOOXO0ANMOM TSI HWHTOHAIIMOHHBIX ()OPM B COOTBETCTBHUE C 1-4)
CIIOBa, YUTAET TEKCT M o .

OOIICHNS, YTCHUSA U BTy, ONpenenser u 3aJaHHON KOMMYHUKAaTHBHOI CHUTYaIHEH.

[IEPEBO/Ia HHOSI3BITHBIX N ——

TCKCTOB rpaMMaTHYECKue

poeCCHOHATBHOM CTPYKTYpBI,

HAIPaBJICHHOCTH; M3MEHSIET YacTh Peur B

- IEKCUYECKHUE U ICOOTBCTCTBHHU C

rpPaMMAaTHICCKHE [KOHTCKCTOM

CTPYKTYpPBI H3y4aeMOro

S3bIKa; TIPABUJIa YTCHHS 1

CIIOBOOOpA30BaHU;

- IpaBuiia 0hOpPMIICHHS

YCTHOW MOHOJIOTUYECKON U

MTATIOTHYECKON PeyH;

- 3HATh 3AKOHOMEPHOCTH

NEJI0BOM YCTHOU U

[MUCbMEHHOM

KOMMYHUKAIIMHA Ha

HHOCTPAHHOM SI3BIKE.

YMenne: -- cucTeMHO[llepeBOANT MpeIToKEH s ConeprxaHue OTBeTa IepegaHo 6e3 Tectrr 1-2

aHaJIM3UPOBAThH B COOTBETCTBUU C HCKa)KEHUS TEKCTa, TPaMOTHO U YcTHBIH 0onpocC (TEKCTHI

HHGDOPMAIIHIO W BhIOHpaTh{>AAAHHBIM CTUICM, CTHUJINCTUYECKHU BEPHO; 1-10), Bompocsr k 3auety (1

06pa3oBaTeNIbHbIE repesomT KoppekTHoe ynorpebienue cemectp -1-4; 2 cemecTp —
PKOHOMHWYCCKHHU TEKCT OT

KOHLEIILUHY; 2000 3HaKOB ¢ yueTOM TPaMMATHHECKHX H CTHIMCTHEECKAX 1-4)

- NPUMEHSTh METOIbI | KOHCTPYKIIHH.

CIIOCOOBI uenomroﬁfiﬁiﬁmom M

oOLIeHNs MASlapryMEeHTHPOBAHO Ha

HHTEJUICKTYaTbHOTO BOMIPOCHI B hopme

pa3BUTHS, TIOBBIIIICHHUSMOHOJIOT WJIK TMAJIOra

KYyJIbTypHOTO YPOBHH,

poeCCHOHATBHOM

KOMIIETEHTHOCTH;

- HCTIONB30BaTH|

TEOPETUUECKUE 3HAHUS IS
FEHEpallUd HOBBIX HJIEH-
BOCIIPUHUMATD CMBICJIOBYIO

CTPYKTYPY TEKCTa;
BBIJEISITE  TJABHYIO U
BTOPOCTEIIEHHYIO
nHdopmanuio;

- HPUMEHSTh 3HaHMS
MHOCTPAHHOTO S3bIKa I
OCYILECTBIICHHS
MEXKITNIHOCTHOTO u
npodeccnoHaTLHOTO
OOIIICHHUS,

- YyHuTaTh JIMTEpPATypy IO,
CHeLUaIbHOCTH,

AHAJIN3UPOBATH




[MOJIYICHHYIO HHPOPMAITHIO;
- MEePEeBOANUTD
mpodeccnoHambHbIe TEKCTHI
(6e3 croBaps);

- COCTaBJISITh
TEKCTBI
SI3BIK.

HayYHBIC
Ha WHOCTPAHHOM

Biagenue- HaBBIKAMU

Ty OIM9IHOM pedn,
apryMEHTALUH, BEICHUS
TMCKYCCUH; HABBIKAMHU
MICEMEHHOH peuH;

- coco0amu
OPUEHTHPOBAHUS B
NCTOYHHMKAX HH(pOpMannu
(>KypHaJIbI, CalTBhI,
00pa30BaTeNBHBIC TIOPTAIIBI
1 T.01.);

- OCHOBHBIMH HaBBIKAMHU
N3BJICYCHHS TTIABHON U
BTOPOCTETICHHO
nHdopmanny;

- HaBBIKaMH TIPHOOpETEeHN S,
NCIIONIb30BAHMS U
OOHOBIICHHMSI
['YMaHUTapHBIX, 3HAHUI;

- HaBBIKAMH BBIPAKEHUS
MBICJICH 1 COOCTBEHHOTO
MHEHUS B MEXJIMYHOCTHOM
1 IEIOBOM OOIICHNH Ha
MHOCTPAHHOM SI3BIKE;

- HaBBIKAMH JEJTIOBOM
[MMCBMEHHOW U YCTHOM peun
Ha HHOCTPAHHOM SI3bIKE;

- HaBBIKAMH M3BJICUCHHMS
HeoOXxouMoN HHpopMaIH
M3 OPUTMHAJIBHOTO TEKCTa
YKOHOMHYECKOTO
XapaKTepa;

- HaBBIKAMH COCTaBJICHUS
KPaTKNX TEKCTOB
CHENAT3UPOBAHHOTO

["OTOBHT M BEICTYIIAET C
IMOKITaI0M 110
CaMOCTOSITETEHO
BEIOpaHHOI TeMe;
Pecepupyer TekcT B
MMCbMEHHOM M YCTHOMN
(bopmax,

CoToBHT 1 OTBeUaeT
IMOHOJIOT HJIN THAJIOT
[peUb 110 3aJaHHOH TeMe

XapaKkTepa, aHHOTAIHH.

BrinonHeHne KOMMYHUKAaTHBHOM 3a7a4uu B
II0JTHOM 00BEME;
donerndeckoe ohopMIICHHE
COOTBETCTBYCT MPABUJIAM SI3bIKa;
KoppekTHoe ynoTpedieHre JIEKCHIeCKUX
CIMHUIL,

[ToHnMaHue TpaMMaTHYECKUX U
CTHJTUCTUICCKUX KOHCTPYKITHH.
CaMOCTOSTEILHOCTh BBIBOJIOB U CYKICHUM]
C COOTBETCTBYIOIIUM IIPABIILHBIM
HCTIOJTb30BaHUEM JIEKCHICCKUX H
rpaMMaTHYCCKHUX CTPYKTYP 10
MIpeUTOKEHHOH TeMe

Tector 1-2
YCTHBIH ompoc (TEKCTHI
1-10), Bompocs! k 3agety (1
cemectp -1-4; 2 cemectp —
1-4)

JIOKJIaJl C TIpe3eHTaluen
(1-10),

1.2 [lIkayel OIICHUBAHUSA

Texkymuii KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH M MPOMEKYTOUHAS aTTECTALMs OCYLIECTBISAETCS B paMKax

HAKOIMUTEIbHOUN OaIbHO-pEUTUHTOBOM cucTeMbl B 100-0amibpHOM mkane:

50-100 6annos
0-49 GamnoB (H

2 TunoBbie KOHTPOJIbHbIE 32IaHUS UJIM HHbIe MATEPHUAJIbI, HEO0OXOAUMBbIE /IJIs1 OLEHKU 3HAHUM, YMEHUH,
HABBIKOB U (MJIM) ONbITA [EATEJbHOCTH, XapaKTepPU3yKIIMX 3Tanbl (OopMUPOBAHMSA KOMIIETEHUMH B

(3auer)
€3auer)

npoiuecce 0CBOeHNUsI 00pa30BaTebHOI MPOrpaMMBbI

Bonpocsl k 3auery

IO JUCIHMUITIIMHE I/IHOCTQaHHLIﬁ A3bIK HQOSDCCCI/IOHaJIbHOFO oﬁmennﬂ

(bpannyickmii)




1 cemecTp
CocraBieHne pe3roMe U MOTUBALIMOHHOTO MTUChMa
Knaccudukanust ppaHiy3ckux npeanpusTai
Kak co3nmath cOOCTBEHHBIN OU3HEC
Crpareruu ycrnexa

el

2 cemecTp
Buel nenoBoii KOMMYHUKAIIMA
CpencTBa KOMMYHHKAITUHU B OU3HECE
CrtpaxoBanue.
VYnpasnenue punancamu

AR

HNHcTpyKuus 1o BbINOJTHEHHUIO:

3aueT npoxoauT B (popmarte Geceibl 10 MPOilICHHBIM TEMaM B TEUEHHE CEMeCTpa.

Kpurepun onenuBanus:

- Ctynenty BoicTaBiseTcs «3adet» (100-50 6awtoB), eciii KOMMYHUKATUBHBIE 3314 BBIMIOJHEHBI MIOJTHOCTBIO,
MCTOJIb30BAHHBIN CIIOBApHBIN 3amac, TpaMMaTHYECKHE CTPYKTYPHI, (POHETHUECKOE 0(POPMIICHHE BHICKA3bIBAHUS
COOTBETCTBYET IOCTABICHHOM 3aa4e;

- Crynenty BbIcTaBisieTcs «He3aueT» (49-0 6anioB), eciy OTBETHI HE CBSI3aHbI C BOIPOCAMH, HaJIU4Ke
rpyObIX OMKUOOK B OTBETE, HEIIOHUMAHUE CYIIIHOCTH M3JIaraeMoro BOIpoca, HeyMeHHe IPUMEHSITh
3HAHUA Ha IPAKTUKE, HEYBEPEHHOCTh U HETOYHOCTh OTBETOB Ha JOIOJIHUTENIbHBIE U HABOSIINE
BOIIPOCHI

TecTnl
1 cemecTp
Tecr 1
l. Trouvez les équivalents russes
1). Entretien (m) d’embauche -
2). Exigences (f,pl) salariales -
3). Contrat(m) a temps partiel-
4). Toucher le salaire -
5). Prévoir un preéavis -
6).Licencier un employé¢ -
7). Allouer une prime d’installation -
8). Chercher un emploi -
9). Présenter son C.V. -
10). Avoir droit & un congé pay¢ -
I1. Trouvez les synonymes :
1. embaucher a. bureau (m) de placement
2. prime (f) b. diplomé (m)
3. préavis (m) c. avertissement (m)
4. curriculum vitae (m) d. somme (f) d’argent
5. effectifs(m) e. recruter
6. titulaire (m) f. démissionner
7. ANPE g. toucher
8. gérer h. résumé (m) du travail
9. licencier 1. diriger
10.recevoir (le salaire) J. nombre (m) des employés

1. 2. 3. 4, S. 6. 7. 8. Q. 10.




Kimtouu: I. 1-cobecenoBanue npu nmpreme Ha paboTy; 2- TpeboBaHUS 10 3apIiiaTe; 3- KOHTPAKT C
YaCTUYHOM 3aHATOCTHIO; 4- MMOIy4YaTh 3apIuiaTy; S-MPeayCMOTPETh YBEAOMIIEHUE; 6- YBOJIUTD
CIIy’allero; 7- mpeIoCTaBUTh MOAbEMHbIE; 8- UCKATh paboTy;9- MpeAcTaBUTh CBOE pe3tome; 10-

HMCTD IIPpaBO HA OIJIauMBaeMbIN OTIIYCK.
Il. 1-e; 2-d; 3-c; 4-h; 5-; 6-b; 7- a; 8- I; 9- f; 10-g.

2 cemecTp
Tect 2

. Parmi les caractéristiques suivantes, indiquez celles correspondant aux quatre types

d’entreprises :
Caractéristiques Entreprise Société en Société a Société
individuelle nom responsabili | anonyme
collectif t¢ limitée
1 — Elle appartient a un seul
propriétaire.
2 — 1l faut étre au moins 7 pour la
constituer.

3 — Elle ne peut pas rassembler plus
de 50 associés.

4 — Les associés peuvent vendre
librement leurs parts.

5—1Iln’y a pas de capital minimum
fixé.

6- Son capital est divisé€ en parts
sociales.

7 — Ses associés ne sont pas
commergants.

8 — La responsabilité des associés est
limitée au montant de leur apport.

9 — Elle est administrée par un ou
plusieurs gérants.

10 — Son capital est divisé en actions
librement négociables.

11 — Le chef d’entreprise a une totale
liberté d’action.

12 — 11 est possible de la créer avec
peu de moyens financiers.

13 — Le(s) propriétaire(s) doit
(doivent) apporter au moins 37 000
euros.

14 — Son patrimoine se confond avec
celui de son entreprise.

15 — Les revenus distribués au(x)
propriétaire(s) proviennent des
bénéfices réalisés.

16 — Le(s) propriétaire(s) est (sont)
responsable(s) sur I’ensemble de ses
(leurs) biens.

17 — Les associés ne peuvent vendre
leurs parts qu’avec 1’accord des
autres associeés.

18 — Les responsables de I’entreprise




sont désignés par les associés.

19 — Il n’est pas nécessaire de
disposer d’un capital minimal.

20 — Le pouvoir de chaque associé
est proportionnel au nombre de parts
apportees.

Karoun: 1- El; 2-SA; 3-SARL,; 4-SA; 5-SARL ; 6-SARL ; 7-SA ; 8-SA,SARL ; 9-SARL ; 10-SA ; 11- El ;
12-SNC; 13-SARL ; 14-El ; 15-SNC ; 16-El ; 17-SARL ; 18-SA ; 19-SNC ; 20-SA.

Kpurepun oueHuBaHus:
MaxkcuManbHOE KOJIMYECTBO 0alioB, KOTOPOE CTYJAEHT MOXKeT HabpaTh — 20 0ayioB (3a KaXKIbli MPaBUIIbHBIN
OTBET CTYJEHT nojiy4aet 1 Gamn).

YcTHBIH onpoc
1.

Le marché francais de I'assurance

Le secteur public s'est considérablement réduit apres la privatisation des plusieurs géants
de l'assurance (UAP, AGF, COFACE et d’autres). Au contraire le secteur privé en est devenu
plus puissant. Le secteur privé est composé de groupes privés, comme Axa, AGF, Scor et de
sociétés de type mutuel trés importantes, comme Groupama, MMA (ex-Mutuelles du Mans),
MACIF, MAIF, GMF. S'ajoutent les filiales des grandes banques telles que BNP Paribas, Crédit
Agricole, Société générale, Groupe Crédit mutuel-CIC, LCL (Le Crédit Lyonnais) qui sont tres actives
sur le marché de ’assurance.

Se rattache au secteur public la CNP Assurances (la Caisse Nationale de Prévoyance),
filiale de la Caisse des dépots et consignations (institution financiére publique), du groupe Groupe
Caisse d'¢épargne et de La Banque postale. la CNP Assurances est devenue le numéro 1 de
I’assurance de personnes en France. En 2000 I’Etat frangais détenait 60 % du capital de la CNP
Assurances, maintenant sa part est réduite jusqu’a 1,18 %.

Regrouper des catégories d'assurés relativement homogenes et pratiquer l'assurance au
prix de revient (sans but lucratif), tel est I'objectif des mutuelles. Celles-ci se sont, en moins de
trente ans, taillé une part trés importante sur le marché de 1'assurance des particuliers. Ce sont :
Groupama (mutualité agricole), GMF (la Garantie mutuelle des fonctionnaires), MACIF (la
Mutuelle d'assurance des commergants et industriels de France), MAAF (la Mutuelle assurance
des artisans de France), MAIF (la Mutuelle assurance des instituteurs de France).

En principe c'est la Sécurité Sociale qui s'occupe des questions de l'assurance accident,
I'assurance-maladie, I'assurance-vieillesse. Mais les assurances frangaises tachent de récupérer la
part importante du marché perdu avec la création de la Sécurité Sociale, en proposant toutes
sortes de couvertures complémentaires dans les domaines de l'assurance vie, I'assurance-maladie,
etc.

Plus de 550 entreprises d'assurances operent ainsi en France; elles différent par la taille, par
les statuts juridiques, par la nationalité. Toutes sont cependant confrontées au méme probléme:
I'intensification de la concurrence.

2.
Rechercher un emploi.
Sophie Médiani est convoquée a la direction des ressources humaines du Parc Astérix.


http://fr.wikipedia.org/w/index.php?title=Groupe_Cr%C3%A9dit_mutuel-CIC&action=edit
http://fr.wikipedia.org/wiki/LCL
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_des_d%C3%A9p%C3%B4ts_et_consignations
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/Caisse_d%27%C3%A9pargne
http://fr.wikipedia.org/wiki/La_Banque_postale

Le charge de recrutement (Nicolas Joseph): Vous souhaitez réjoindre notre société en qualité de
sécretaire de notre nouveau directeur commercial. Qu’est-ce qui vous motive le plus dans le poste
JUEe NOUS VOUS Proposons?
Sophie Médiani: J’occupe en ce moment les mémes fonctions au Futuroscope et je souhaiterais
pouvoir continuer et déveloper ma carriére dans une société du méme type. De plus, ce poste
s’adresse a un profil jeune. Vous avez décidé de donner des responsabilités a la personne
recrutée; ¢’est ce qui m’intéresse.
NJ: Trés bien.... Parlez-moi de vous maitenant.... Quelles sont vos qualités ou vos points forts?
SM: En Irlande, mon expérience comme hotesse d’accueil bilingue m’a permis de développer
mes qualités relationnelles. Bien sfir, j’ai pu améliorer ma pratique de 1’anglais. Je suis exigeante
avec moi-méme et persévérante; je posseéde une grande force de travail.
NJ: Et votre principal défaut?
SM: En ce qui concerne mes défauts, je dirais que je suis perfectionniste et cela me fait parfois
perdre du temps....
NJ: Euh, dites-moi, en quoi consistait votre travail en Irlande?
SM: Bien, j’étais chargé d’effectuer les réservations, je devais m’occuper des passagers a
I’embarquement et au débarquement des bateaux. C’est une expérience qui m’a permis de
découvrir une autre culture....

3.

Une campagne publicitaire.
Caroline Bértelier, chef de publicité a I’agence Publinet est en réunion avec Jean-Paul Goarec,
responsable marketing de la société Modone.
Caroline Bértelier : Avant toute chose, parlons du budget fixe et de vos objectifs : nous vous
proposons une campagne publicitaire étalée sur six semaines pour le lancement de votre nouvelle
gamme de crémes glacées.
Jean-Paul Goarec : Eh bien, d’accord. Parlez-moi du plan média que vous proposez.
CB : Tout d’abord, nous avons prévu de commencer par trois semaines d’annonces diffusées
sur les radios nationales et locales. Et comme notre cible diffusion est une clientele plutot grand
public, nous avons pensé a une fréquence de diffusion de 15 spots par jour sur quatre radios au
total. Il faut se concentrer sur les créneaux horaires de 6h 30- 9h, 12h- 14h, 19h- 21h.
JPG : Effectivement, de cette maniére nous obtiendrons une couverture d’audience maximale et
I’impact des messages sera optimise....
CB : Alors, ensuite, la deuxiéme semaine, nous mettrons des encarts dans la presse et
procédérons a un envoi d’offre promotionnelle par publipostage, si vous €tes d’accord.
JPG : Bonne idée. On pourrait proposer un bon de réduction de 10% sur un prochain achat. De
plus, avec I’éte, les retombées devraient €tre intéressantes.
CB : Pour continuer, a partir de la troisi¢me semaine, une vaste campagne d’affichage dans tout
le pays sera lancée, essentiellement a I’entrée et au centre des grandes villes. Notre
médiaplanneur a déja contacté les régies de publcité pour I’achat des espaces... et puis, la
cinquieme semaine, commenceront les animations avec des dégustations dans les hypermarchés.
JPG : Et quelle part de notre budget répresente cette deuxiéme phase.... ?
CB : Prés de 60%... Enfin, nous avons aussi programmé, pendant les quatriéme et cinquiéme
semaines et pendant les heures de grande écoute, la diffusion sur les chaines de télévision d’un
film publicitaire. Je vous propose d’étudier le scénario de la publicité.
JPG : Hum,... j’aimerais plutot que 1’on voie a nouveau le slogan et I’axe publicitaire.

4.



La facturation et le réglement.
La facture est le document daté délivré par le Vendeur a I’ Acheteur, portant leurs noms, la
quantité, le prix et la désignation des marchandises.
La facture est le document le plus répandu dans le domaine du commerce. Adressé par le
Vendeur a I’ Acheteur de marchandises, elle contient les éléments essentiels de la vente,
notamment le prix des marchandises.
La facture doit étre €tablie a I’occasion de toutes les opérations commerciales effectuées entre
commergants, quel que soit le montant de la vente. Il en faut au moins deux : un original a
I’ Acheteur et une copie conservée par le Vendeur.
Le Vendeur doit établir la facture au moment de la vente et la remettre immédiatement a
I’Acheteur. Ce dernier doit méme la réclamer si nécessaire.
L’un et I’autre doivent classer les factures et copies des factures par ordre chronologique et les
conserver pendant au moins trois ans en prévision notamment d’un controle fiscal. La facture pro
forma s’analyse comme un devis établi par le Vendeur pour informer 1’ Acheteur des montants
exacts de la commande, sans que le contrat ait encore été conclu.
Sa production peut étre nécessaire pour 1’obtention d’autorisation d’importations ou
d’exportations.
Le client doit contrdler la facture des qu’il la regoit et, en cas de problémes, il doit adresser une
réclamation au fournisseur.
La réclamation décrit les différentes situations pouvant donner lieu a son envoi : une erreur dans
le calcul, les prix facturés ne sont pas ceux que prevoit le catalogue, etc. ....

5.
Les industries de pointe

Tributaires de progrés technique trés rapide, mais aussi de la recherche et d'un personnel
hautement qualifi¢, les industries de pointe assurent 20 % des emplois industriels et des
exportations. La France constitue lI'un des pays les plus performants dans la construction
aéronautique et spatiale ainsi que dans 1’industrie d’armement.

Pour faire face a une concurrence internationale accrue et réduire les cotts de recherche et
de production, les entreprises frangaises se sont rapprochées des entreprises européennes. Dans
la construction aéronautique, un groupe domine depuis peu tous les classements européens :
EADS (European Aeronautic Defence and Space Company), qui réunit les activités
aéronautiques et spatiales d’Aérospatiale-Matra (France), de Dasa (Allemagne) et de Casa
(Espagne).

L'industrie spatiale s'est également développée dans le cadre d'une coopération
internationale regroupant une quinzaine d'Etats, dont certains, comme la Norvege et la Suisse,
n'appartiennent pas a 1'Union européenne. C'est notamment le fait du programme Arianespace.

L’industrie d'armement connait depuis quelques années un net repli a la suite de la fin de la
guerre froide et des réductions du budget de la défense. Elle place la France au cinquiéme rang
mondial des exportateurs. Il s'agit d'une industrie stratégique, de haute technologie et dépendant
largement de I'Etat qui décide des programmes d'€quipement et contrdle les exportations. Les
grandes entreprises dominent la production telles que GIAT-Industries pour les armements
terrestres, de Dassault et d’EADS pour les avions.

Les industries électriques et électroniques sont caractérisées par une extréme diversité des
productions. Elles sont aussi dominées par de grandes entreprises et dépendent largement des
commandes publiques : Alcatel demeure la premiére entreprise frangaise dans la production de
matériel de télécoms, en 2006 Alcatel a fusionné avec 1’américain Lucent Technologies pour



former le groupe Alcatel-Lucent ; Alstom est, outre le matériel ferroviaire (TGV), spécialisé
dans les équipements pour centrales é€lectriques ; Thales s’est orienté sur 1’¢lectronique de
défense ; tandis que Thomson se spécialise dans 1’¢électronique grand public.

Si la France est bien placée dans les télécommunications, notamment avec France
Télécom, les résultats sont moins impressionnants dans l'informatique. Certes, l'industrie du
logiciel et surtout des services informatiques, avec Cap Gemini, est performante, mais la France
dépend largement de I'étranger pour la fabrication des micro-processeurs, souffrant de la
concurrence des Etats-Unis et du Japon.

6.
Ils misent sur la France

Ces derni¢res années la France se classe quatriéme terre d'accueil des investissements
¢trangers, juste derricre le trio Etats-Unis, Luxembourg, Chine.

Restent pourtant les points noirs, ou gris, par exemple, la fiscalité. Bien sir, le taux de
l'imposition sur les sociétés est passé de 59% a 33% en 10 ans. La France a actuellement une
pression fiscale comparable a celle de ses voisins. Mais certains impdts, par exemple la taxe
professionnelle, choquent bon nombre d'entrepreneurs.

A quoi tient l'attractivité de I'Hexagone? Le premier atout de la France n'a rien a voir avec
le talent de ses habitants, mais il compte aux yeux des investisseurs. On le doit a la géographie,
puisque la France a une frontiére commune avec les sept pays qui sont les plus peuplés et les plus
riches de I'Union européenne. Un argument qui convainc les industriels désireux de s'attaquer
aux marchés nord-européens en limitant leurs cotts logistiques.

L'environnement scientifigue ne serait pas un facteur d'attraction suffisant si la
main-d'oeuvre frangaise n'était pas productive. Les colts salariaux sont moins ¢levés en France
que chez la majorité de ses voisins européens. Selon les experts de I'OCDE, le cott horaire du
travail en France en 2005 est inférieur a celui de I'Allemagne, de la Belgique, des Pays-Bas et de
la Suisse. Seuls les pays du Sud et de I’Est de 1'Europe ont un cofit inférieur.

L'intérét géographique est d'autant plus décisif que la France dispose d'infrastructures de
transport appréciables, comme en témoigne son réseau ferré, le plus dense en Europe. La
présence du TGV a, par exemple, été déterminante dans le choix du coréen Daewoo qui a fait de
la Lorraine sa base de conquéte européenne.

Autre atout, la qualité de I'environnement scientifique. La France se situe maintenant au
4-¢ rang mondial pour le nombre de brevets déposés. Cela explique qu'une part significative des 4
000 implantations étrangeres provienne de l'industrie de haute technologie (informatique,
télécoms, chimie).

Pour compenser ces inconvénients, il reste a la France un atout non négligeable, son cadre
de vie. L'époque n'est plus a mettre lourdement l'accent sur la gastronomie et l'art de vivre
francais. Mais lorsque des Japonais visitent un site, la limousine qui les promene fait souvent un
détour pour longer un golf proche ou pour s'arréter dans le meilleur restaurant de la ville. Dans la
course aux investissements, tous les coups sont permis.

7.
L’Etat et les entreprises

L'Etat joue en France un role économique important. Il est d'abord le premier employeur,
le premier producteur et le premier client du pays. Il est aussi le premier transporteur, le premier
propriétaire foncier.

L'Etat, qui définit les grandes orientations de la politique économique, est longtemps
intervenu dans la production en contrdlant de nombreuses entreprises mais les alternances
politiques(1) qui ont marqué le pays depuis une vingtaine d'années ont entrainé des changements
considérables. Le poids de 1'Etat s'est d'abord renforcé en 1982 par une vague de nationalisations



visant a moderniser 1'appareil productif et a restructurer les entreprises. Le quart de l'industrie
passe alors sous son controle. L'arrivée d'une nouvelle majorité(2) au pouvoir en 1986-1988,
conduit le gouvernement a privatiser une douzaine de sociétés. Apres une nouvelle alternance, le
retour aux affaires de cette méme majorité en mars 1993 s'accompagne d'un nouveau programme
de privatisations portant sur vingt-et-une grandes entreprises industrielles, banques et
compagnies d'assurances. Le programme est poursuivi en 1995 avec la privatisation de plusieurs
entreprises industrielles comme Péchiney, Usinor-Sacilor et Elf-Aquitaine et de plusieurs
banques et compagnies d'assurances comme la BNP et 'UAP. Depuis I'Etat a réduit sa
participation dans plusieurs entreprises. L’Etat francais détient les participations suivantes : EDF
(87%), GDF (79%), Areva (84%), France T¢élécom (32%), EADS ((15%), Renault (15%). Les
entreprises publiques a 100% sont: Charbonnages de France, SNCF, RATP, La Poste.

Les entreprises ont, quant a elles, connu une forte concentration financiére. Celle-Ci a
conduit a la naissance de grands groupes. La tendance est cependant moins forte que chez bien
des concurrents. La France ne compte en effet que dix entreprises parmi les cent premicres
mondiales, loin derriére les Etats-Unis (31) et le Japon (21) mais aussi I'Allemagne (12). La
premiére entreprise frangaise, Total, ne se classe qu' au 10° rang mondial.

Alors que les grandes entreprises réduisent leurs effectifs, les PME, plus souples et mieux
adaptées aux changements rapides de stratégie, constituent les nouveaux fers de lance de
I'économie nationale. Prés de la moitié des salariés de 1'industrie sont désormais employés dans
des entreprises de moins de 500 salariés et celles-ci réalisent 42% des ventes. Certaines de ces
entreprises, spécialisées dans des activités trés performantes, occupent une position de choix sur
le march¢ mondial. Les PME sont particuliérement actives dans les secteurs de
I'agro-alimentaire, du batiment et de la confection. Elles souffrent cependant d'une insuffisante
présence sur les marchés extérieurs, c'est pourquoi I'Etat encourage le développement des
initiatives publiques ou privées qui pourraient faciliter la pénétration des marchés étrangers.

8.
Les points forts et les points faibles

Cinquieme pays exportateur dans le monde, quatrieme mondial pour l'accueil des
investissements étrangers: la France réussit a se maintenir a un haut niveau dans la compétition
économique mondiale. Ces derniéres années la France dégage un solde positif commercial
assez confortable.

Ces résultats ne sont plus dus, comme au cours des années 90, a quelques grands
contrats aéronautiques ou d'armement, mais a l'amélioration de tout l'appareil productif frangais.
Au prix de restructurations, de suppressions massives d'emploi, les entreprises frangaises ont
retrouveé une certaine compétitivité par rapport a leurs concurrents étrangers.

Pourtant il reste quelques signes préoccupants. L'augmentation des exportations frangaises
se fait pratiquement exclusivement en Europe: entre 1995 et 2005, la part de marché de la France
dans 1'Union européenne est passée de 7,9% a 9,4%, alors que celle de I'Allemagne et celle de la
Grande-Bretagne ont diminué. En revanche, la position de la France dans le commerce mondial
ne s'améliore pas. La montée en puissance des pays émergents l'explique en partie, mais la France
n'a pas de concentration nette sur quelques produits ou filieres de production comme en
Allemagne, qui permettent de profiter d'avantages concurrentiels face a ses concurrents. Les
entreprises frangaises offrent des produis standards, pour lesquels le prix devient 1'élément
déterminant.

Q.
Trois phases de la démarche marketing
Le marketing étant centré sur le client, la démarche se développe en trois phases :



comprendre le client et le marché pour segmenter et définir le champ concurrentiel, s'adapter par

un positionnement compétitif, agir sur le marché pour vendre.

Etudier le marché, sa structuration (la « ... », pour les spécialistes), identifier les attitudes et
... des consommateurs, telle est la premiére démarche du marketing, nécessaire pour comprendre
le client. Parmi 1'éventail des comportements et des caractéristiques des acheteurs potentiels, il
est nécessaire de mettre en évidence les groupes homogenes, ou ... de clientéle, d'évaluer leur
importance et leur évolution possible. Il faut aussi définir un marché «pertinent»: local, régional,
national, international. Une petite entreprise n'a pas forcément intérét a grandir, car elle perdra la
connaissance de sa clientele et courra le risque de ne plus étre en adéquation avec la ... . En
revanche, une taille importante permet d'opérer sur plusieurs segments (ou subdivisions) de
marchés, de mieux contrdler le terrain, d'avoir des possibilités de mieux négocier avec ses
fournisseurs, de faire des économies d'échelle, et donc de mieux répondre aux clients sensibles
aux prix bas.

Pour s’adapter 'homme de marketing définit les «créneaux» ou les «...» qu'il choisit de
servir. Il adapte en permanence le produit ou le service a vendre, fixe les prix en adéquation avec
ce que le marché est prét a payer. Cela passe aussi par 1'adaptation de son mode de distribution et
de sa ... de fagon a étre plus performant que les concurrents. Face aux ... et désirs des consom-
mateurs, il se donne un avantage concurrentiel par le type de produit, le prix ou le service qui fera
que c'est son offre qui sera choisie.

Agir c'est avoir une politique de produit, de vente et de communication qui permette a
1'entreprise d'atteindre ses objectifs : forte part de marché avec une politique de ... réduite ou part
de marché plus petite mais avec des meilleures marges.

On peut agir sur 1’offre par la politique de produit et de prix, par la politique de vente et de
présence sur les ... .

On peut aussi agir sur la demande par la publicite, la ... , pour anticiper 1’évolution du
marché, gagner et conserver la confiance des consommateurs.

10.
L'étude internationale de marché

Toute démarche marketing s'alimente de la connaissance des marchés. Le marketing
international ne peut échapper a cette régle. En effet, aborder un marché a 1'étranger place
généralement l'entreprise dans un contexte tres différent de ce qu'elle peut connaitre par son
expérience nationale. Pour travailler efficacement sur un marché étranger retenu comme cible
d'implantation ou d'exportation, il faut en avoir une description aussi précise que possible et en
identifier les principes. Quatre plans d'analyse s'imposent pour les études du marché étranger :

. L'analyse de I'environnement. Le premier pas consiste a identifier les points sensibles et les
contraintes de I'environnement. Cela peut étre interdiction ou contrdle de la communication de
certains biens et services; interdiction de certaines pratiques commerciales (dans le domaine
publicitaire en particulier); éventuel controle de prix; normes impératives pour les produits,
etc. L'environnement technique et le contexte socio-culturel dans lequel le produit va étre
commercialisé peuvent aussi €tre porteurs d'opportunités ou de risques.

« L'analyse de la demande. Ce genre d'é¢tudes mérite la plus grande attention en marketing
international. Le role des autorités et des décideurs locaux, la religion dominante,
l'organisation sociale entrainent des comportements tres différents.

. L'analyse de la concurrence. Le marché étranger visé est rarement un espace vierge de toute
présence commerciale. Les producteurs et importateurs locaux ont souvent contribué a
faconner une organisation a laquelle I’entreprise est le plus souvent contrainte de s'adapter que
le contraire. L'entreprise doit ainsi s'informer précisément de I'état de la concurrence sur le
marché visé. Il importe donc de s'informer sur 1'identité précise des autres compétiteurs, sur la
structure concurrentielle existante et sur les critéres qui permettent davantage de I'emporter. I1



y a bien slr la compétitivité sur le prix, mais aussi la fiabilité¢ de la logistique, I’innovation
technique ou le produit nouveau, le service apres-vente, la promotion, la publicité, etc.

o L'analyse des intermédiaires. LLe nombre d'intermédiaires dans les circuits de distribution varie
d'un pays a I'autre. Pour les biens de grande consommation, le Japon en compte trois ou quatre
alors qu'en France, il tend a se réduire a un seul. Aux Etats-Unis, le role des grossistes est
prépondérant. Le role des prescripteurs (médecins, architectes, bureaux d'étude, conseils) varie
aussi d'un pays a l'autre et ne doit pas €tre sous-estimé.

La définition d'une politique commerciale et son ajustement permanent se réalisent a la
base de décisions prises en prévision de la réaction probable du marché.

HMHcTpyKUus N0 BHINOJTHEHUIO

CtyzneHTy BbIIAeTCs TEKCT ISl YTEHUS, TIepeBoia U pedepupoBanusi. Bpems moaroToBku K OTBETY COCTABISCT
30 mun. [lanee cTyneHT yuTaeT pparMeHT TEKCTa BCIYyX, 3aYMTHIBACT NEPEBO U pedepupyeT TeKCT. Y CTHBIN
OIIPOC MPOBOANTCA 2 pa3a 3a Kypc B KOHIIE IPOXOXK/ICHNS KaKA0TO pasnena. Bo Bpems ycTHOTro onpoca CTyAeHT
JIOJDKEH OTBETUTH Ha BCE BOIIPOCHI IPENoIaBarTes Mo reMe. Bpems oTBeTa cocTaBiser 5 MUHYT.

Karoun NMpaBUJIbHBIX OTBETOB
[Tpu BeIMOIHEHNH pedeprupOoBaHUS HEOOXOIUMO UCTIONB30BATh CISAYIOIINE KITHIIIE:
1. Ha3BaHHe CTaThH, aBTOP, CTHJIb.
L’article que je viens de lire tiré de... Crtarbs, KOTOPYIO S TOJILKO YTO IPOYEN U3...
Le titre de cet article — 3aronoBok cTaTbH. ..
2. Tema. Jloruyeckmne 4acTu.
L article est consacré a...- cTaTbst HOCBSIIICHA .....
L’idée principale est —KiroueBbIM BOIIPOCOM B CTaThe ABISCTCS

3. Kpartkoe cogep:xanue.
L’ auteur parle de—ABTtop HaunHaeT, pacCKa3bIBasi YUTATEITIO, YTO
Au commencement il ...—B Hauaire ©CTOpUHU aBTOP
...décrit — ommceiBaeT
...eXp0Se —wu3araer
4. OTHOIIIEHHE ABTOPA K OTAeJILHBIM MOMEHTAM.
L’auteur décrit...—ABTOp OonMCHIBaeT
L’auteur préte une attention particuliere...—aBToOp yaensieT 0co00€ BHUMaHUE. ..
Permettez-moi de citer quelques exemples...—IT03BosbTe MHE PUBECTH HECKOIBKO MPUMEPOB. . .
5. BbiBOA aBTOpA.

En conclusion I’auteur parle.../ exprime/ explique...—B 3axito4eHne aBTOP TOBOPHT / BHIPAXKAET,
4T0/.,00BICHSIET YTO ...
A la fin Iauteur fait le bilan/ constate ...—B koHIe paccka3a aBTOp MOJBOAUT UTOT BCEr'O ITOTO, FTOBOPS ...

5. Bam BbIBOX.
A mon avis [d'aprés moi] ... [To MoeMy MHEHHIO ....

Ce qui me parait important , c'est ... — Uto MHe Ka)XeTCst B&XHBIM , 3TO ....

Je trouve cet article /important / intéressant / ayant une grande importance —5 HaxoXy CcTaThlO
BaYKHOW/MHTEPECHON/ UMEIOITYIO 0OJIbIIOE 3HaUeHHE (IIEHHOCTD)

Kpurepun ouennBanus:
MaxkcumanbHOe KOJIHMYECTBO 0aJJIOB, KOTOPOE CTYACHT MOXKeT HaOpaTh — 40 OaoB (3a 1 cemecTp BHIIOIHIETCS
pedepupoBaHue IBYX TEKCTOB, 3a 1 TekcT — 20 6ayion).

e 16-20 6. — KOMMYHHUKATHBHBIC 33]]a91 BHIMIOJTHEHBI TOJHOCTBIO, WCIOJB30BAHHBIM CJIOBApPHBINA 3ariac,
rpaMMaTHYeCcKHe CTPYKTYPHI, oHEeTHYECKOe O(hopMIIEHHE BRICKAa3bIBAHUS COOTBETCTBYET MTOCTABICHHOM
3ajaue;

e 14-16 6. - KOMMYHMKATHBHBIC 3a/laud BBIMOJHEHBl YaCTUYHO, MCIIOJIB30BaHHBIM CIOBAapHBIN 3amac,



rpaMMaTHYECKUE CTPYKTYPbI, POHETUIECKOE O(POPMIICHUE BBICKA3bIBAHHSI COOTBETCTBYET IIOCTABICHHOMN
3aj1a4e, HeOOJIbIINE HAPYIICHUS HCIIOJIb30BAHHS CPEACTB JIOTUUECKOM CBSI3H;

e 5-13 6. — KOMMYHUKaTHBHBIC 3a/la4¥ BBINOJIHEHBI HE MOJHOCTHIO, HCIIOJNB30BaH OrPaHUYCHHBIH
CIIOBapHBIH 3amac, rpaMMaTHYeCKUe CTPYKTYPhI U (oHeTHYeCcKoe 0(hOPMIICHHE BBICKAa3bIBAHHS UMEIOT
HeOOoJIbIINE HAPYILICHHS,

e 0-4 6.— KOMMYHHKATHBHBIC 33]]a4H HE BBITIOJIHCHBI, HATHYHE TPYyOBIX

OIIMOOK B OTBETE, HENOHMMAaHKE CYIIIHOCTH M3JIaraéMoro BOIPOCca, HEyMEHHE IPUMEHSTh 3HaHUSI Ha IPAKTUKE,
HEYBEPEHHOCTh M HETOYHOCTh OTBETOB Ha JIONIOJHUTEIBHBIC U HABOSIINE BOIIPOCHI

TeMbI JOKJIAA0B € Mpe3eHTauuel

10 JTUCHMITIIIMHE I/IHOCTpaHHLIﬁ A3BIK npogheccnonanbnoro

o0uenus(ppanny3cKuii
. KommyHukamnus B OusHece.
. Kapbepa
. Konkypenuus
. Poccuiickas 1 MexyHapOaHAast TOPTOBIIS.
. OcHOBBHI ycrienrHoro OusHeca
. DKOHOMHUYECKHE TTOKA3aTeIIH MPEIITPUSTHS
. CocTaBiyieHH€e roI0BOr0 OTYETA
. bankpoTrcTBO IpeanpusTHSI
. [IlmaHnpoBaHue IPOU3BOACTBA
0. YnpaBieHue nepcoHaioM
HNHcTpyKuus M0 BHINOJTHEHH IO
CTyIeHT rOTOBUT 2 TOKJIaja B TeueHuH 1 cemecTp. MeToaruecKie peKOMEH IAI|H 110 HAITMCAHUIO U TPEOOBaHUS
K 0()OPMJICHHIO COJICPIKATCS B MPUIIOKCHHIH 2
Kpurepun oueHuBaHmsi:
MaxkcumanbHoe KommuecTBO 40 6aytoB (mmo 20 6amutoB 3a Ka)IbIi JTOKIIa)

P OO ~NO OIS, WwN -

e 16-206.- wu3N0KEHHBIN MaTepuall GaKTHYECKH BEPEH, IPUCYTCTBYET HATHYHE
rITyOOKHMX MCYEPIBIBAIOIINX 3HAHHIA TI0 TIOATOTOBICHHOMY BOITPOCY, B TOM YHCIIE
OOIIMpPHBIE 3HAHMS B 1I€JIOM 110 TUCHUIUIMHE, TPAMOTHOE U JIOTHUECKH CTPOHOE
U3JI0KEHUE MaTepHraa, HIMPOKOE MCII0JIb30BaHUE HE TOJIbKO OCHOBHOM, HO U
JIONIOJTHUTEIBHON JTUTEpaTyphl,
e 14-16 6amoB - U3JI0KEHHBIN MaTepHall BEpEH, HATMYUE MOJHbIX 3HaHUI B 00bemMe
PO IEHHOH MTPOTPaMMBI 11O TIOJIrOTOBIIEHHOMY BOITPOCY; TPAMOTHOE M JIOTUYECKH
CTpOHHOE M3JIOKEHHE MaTepHuaia, IIMPOKOe HCIHOJIb30BAaHWE OCHOBHOM
JTUTEPaTypHI,
e 5-13 0. — U3NOXKEHHBI MaTepHal BEpeH, HAJIMYMe TBEPAbIX 3HAHUH B oObeMe
PO IEHHOM ITPOrpaMMBI IO MOATOTOBICHHOMY BOIIPOCY; U3JI0KEHUE MaTeprana ¢
OTAETHHBIMHA OIMMOKAMH, YBEPEHHO HCIPABICHHBIMH HCITOJB30BAaHHE OCHOBHOM
JUTEpaTyphl;
Menee 4 6. — paboTa He cBsi3aHa C BBIOpPAHHOI TeMOMW, HaMU4HMe TPyOBIX OMIMOOK, HEMOHMMAHUE CYIIHOCTH
M3J1araeMoro BoIpoca.

3 Meroanyeckue MaTepuajbl, onpeae/sone NpoueAypbl OlleHUBAHUS 3HAHMII, YMEeHUI, HABBIKOB H
(M1M) ONBITA AEATEJbHOCTH, XapAKTEPU3YIOIIUX 3TAaNbl (JOPMUPOBAHUSA KOMIIETCHIU I

[Tpornetypsl OLleHUBaHMS BKIIIOYAIOT B c€0s TEKYINI KOHTPOJIb M TPOMEKYTOUHYIO aTTECTAIHUIO.
Tekymuii KOHTPOJIb YCIIEBAEMOCTH MPOBOJMUTCS C UCIIOIB30BAHUEM OLICHOUHBIX CPEJCTB, NPEACTABICHHBIX B
.2 JaHHOTO MpPWIOXKEHHA. Pe3ynpTaThl TEKYLIEro KOHTPOJS JOBOIATCS 1O CBENEHUS CTYACHTOB [0
MIPOMEKYTOUYHOM aTTECTAlUU.

IIpoMesxkyTouHasi aTTecTalMs IMPOBOAUTCS B (opMme 3adera. 3adyeT MPOBOJIUTCS IO PACHUCAHUIO
IIPOMEKYTOUHOM aTTecTally B (hopMe coOece10BaHMs IO IPOIIEHHBIM TEMaM.






IMpuioxenue 2

METOANYECKUE YKA3ZAHUA IO OCBOEHUIO N CHUIIJIMHBI

Y4eOHBIM ITAHOM MPEAYCMOTPEHBI CICTYIOIINE BUIBI 3aHITHIA:

- IPAKTUYECKUE 3aHATUS.

B xone mpakThueckux 3aHATHN yriayOJsioTCs M 3aKpEIUISIOTCS 3HAHUS CTYJEHTOB IO Py BOIIPOCOB,
Pa3BUBAIOTCSl HABBIKM YCTHOM M MUCHbMEHHOM peYr HAa HHOCTPAHHOM SI3BIKE.

[Ipy mOAroTOBKE K MPAKTUYECKUM 3AHATUAM KaK/IbIA CTYAEHT JOJIKEH:

— U3YYUTh PEKOMEHIOBAaHHYIO YUEOHYIO JIUTEPATYPY;

— IIOJATOTOBUTH OTBETHI HA BCE BOIIPOCHI MO U3YYaEMOM TEME.

ITo cormacoBanuio ¢ mpenoaaBareyieM CTYACHT MOXET MOJArOTOBUTH JOKIAJA C MPE3CHTAlUEeH 10 TeMe
3aHATHS. B mpouecce MOArOTOBKM K NPAKTHYECKUM 3aHATHSAM CTYIEHTBI MOTYT BOCIIOJIb30BaThCs
KOHCYJIbTAllASIMU MPEINOIABATEA.

Bormpocel, HE paccMOTpeHHbIE Ha MPAKTHYECKUX 3aHATHAX, OJDKHBI OBITh HM3Y4YCHBI CTYACHTaMH B XOe
caMoOCTOSITeTbHONH paboTel. KOHTpPONs caMOCTOSTENbHOW padOTHl CTYIEHTOB HaJ YYeOHOW WporpaMMoil Kypca
OCYIIECTBIISICTCS B XOJE 3aHATHIH METOJOM YCTHOTO ompoca. B Xoge caMoCTOSTeNbHOW padOThl KaXKIbld CTYJICHT
00s3aH TPOYMUTATh OCHOBHYIO M IO BO3MOXXHOCTH JOINOJHUTEIBHYIO JIUTEPaTypy IO H3y4aeMoOH TeMe,
BBINIICATh OMpE/ENIEHUs] OCHOBHBIX MOHSATHH; 3aKOHCIIEKTHPOBATh OCHOBHOE COJIEp)KAaHUE; BBITMCATh KITIOYEBEHIE CIIOBA;
BBIITOJIHATD 33JIJaHUS-OPUEHTUPBI B IIPOLECCE YTEHUS PEKOMEHIyEMOr'0 MaTepralla, IIPOaHAIM3UPOBATh IIPE3EHTALMOHHBIN
MaTepual, OCYIIeCTBUTh 0000IICHUE, CPABHUTD C paHee H3YYCHHBIM MaTEPHAJIOM, BBIJICIUTH HOBOE.

st MOArOTOBKM K 3aHATHAM, TEKYUIEMY KOHTPOJO M MPOMEXKYTOYHOM aTTECTALMU CTYIAEHTHI MOTYT
BOCIIOJIb30BaThCSl  AJIEKTPOHHO-OMOMMOTEUHBIMU cUcTeMaMH. Takke oOydaromigecss MOTYT B3ATb Ha JIOM
HEO0OXOIUMYIO JINTEPATYPy Ha a0OHEMEHTE YHHBEPCUTETCKOW OMOIMOTEKN HITH BOCTIONB30BATHCS YU TATbHBIMH
3aJIaMU.

IMoaroroBka noKJaja ¢ Npe3eHTalHel

OpnHoii U3 GopM caMOCTOATENBHON AEATEIILHOCTH CTYIEHTA ABJISIETCS HAIMCAaHUE JOKJIal0B. BrlnonHeHne Takux
BUOB pabOT criocoOCTBYeT POPMUPOBAHHUIO Y CTY/ICHTA HABBIKOB CAMOCTOATEILHON HAYYHOM JIeITETLHOCTH, OBBIIICHHIO
€r0 TEOPETUIECKON U MPOECCHOHANTBHON NOATOTOBKH, JIyUIIEMy YCBOCHHUIO YIEOHOTO MaTepraa.

TeMbl JOKIaJ0B ONPEAEIIIOTCS MPENojaBaTesieM B COOTBETCTBUM C IPOrpaMMOi AUCHUILTUHBL. KoHKpeTn3anus
TEMBI MOXKET OBITh CHIeJIaHa CTYAEHTOM CaMOCTOSITEJIBHO.

Crnenyer akleHTUPOBATh BHUMaHHE CTYAEHTOB Ha TOM, 4TO (OpMYIHpOBKA TeMbl (Ha3BaHWs) paOOTHI JOJKHA
OBITB:

- sicHOl 1o ¢opMe (HE colepkaTh HEyAoOOYHTaeMBIX W (¢pa3 JBOHHOTO
TOJIKOBaHU);

- CoZlepXKaTh KJIIOYEBBIE CJIOBA, KOTOPBIE PEHPE3CHTHPYIOT HCCIIEA0BATEILCKYIO
pabory;

- OBITh KOHKpPEeTHOW (HE CcoJepKaTh HEONpPEACICHHBIX CIOB «HEKOTOPHICY,
«OCOOBIe» U T.1I.);

- coJiepKaTh B ceOe IeHCTBUTENBHYIO 3a/1a4Y;

- OBITH KOMITAKTHOM.

BriOpaB Temy, He00XomuMoO Mom00paTh COOTBETCTBYIOMIMH WH(POPMAIMOHHBIN, CTaTUCTUYECKUH Marepuan u
MPOBECTH €ro NpeABapUTeNbHBIN aHanu3. K Hawmbojee IOCTYMHBIM HCTOYHUKAM JIMTEPATYphl OTHOCSTCS (HOHIBI
Ou0JIMOTEKH, @ TAKXKE MOTYT HCIIOJIBb30BATHCS AIEKTPOHHbBIE HCTOYHUKY MH(popManuu (B ToM uucie u Murepuer).

BaxHpiM TpeOoBaHHMEM, TPEABSBISIEMBIM K HAIMCAHUIO JIOKJIAJO0B HAa WHOCTPAHHOM SI3BIKE, SIBIISICTCS
IPaMOTHOCTb, CTHJIHCTHYECKAs aJIeKBATHOCTb, COACPIKATEILHOCTD (TIOJIHOTA OTPAXKEHUSI U PACKPBITHS TEMBI).

Joknan moiKeH BKIIOYATh TaKOW AJIEMEHT KaK BBIBOJBI, IONyYEHHBIE CTYJEHTOM B pe3ysibTare padoThI C
HUCTOYHUKAMH WHPOPMALUH.

Jloknaiel TIPEICTaBIISIIOTCS. CTPOTO B OIpeJelieHHOEe TpadKoM y4eOHOTO Mpolecca BpeMs U MX BBIIIOJHEHHUE
SBIISIETCSL 00s3aTEIBHBIM YCIOBUEM ISl IOITYCKA K IPOMEKYTOYHOMY KOHTPOJTIO.

Ipesenramms (B Libre Office) mpencraBnser coGoit myOnu4yHOE BBICTYIUICHHE HAa WHOCTPAHHOM  SI3BIKE,
OpPHEHTHUPOBAHHOE Ha O3HAKOMIJICHHE, YOeXJCHHe ciymareneil 1mo ompeneiaeHHOH Teme-mipobieme. ObecreunBaer
BU3YalbHO-KOMMYHUKATHBHYIO  TOJJEPKKY YCTHOTO  BBICTYIUICHHS, CHOCOOCTByeT ero 3QQeKTHBHOCTH W
PE3yIABTaTUBHOCTH.

KadecTBeHHast mpe3eHTaIUsI 3aBUCUT OT CIICAYIOIINX apaMeTpOB:

- MMOCTAHOBKHU TEMBI, II€JIH U IJIaHa BBICTYIUICHUS,

- OTIpeIesIeHHs] TPOJIOJDKUTENILHOCTH MIPEACTABICHHUS MaTepHaa,

- yueTa 0cOOEHHOCTEH ayAUTOPHH, aAPECHOCTH MaTepHana;

- WHTEPAKTUBHBIX JEHWCTBUM BBICTYNAIOUIEro (BKJIIOUYEHHE B OOCYXXIEHHE



CITyIIaTeNeH);

- MaHephl MPEJCTABICHUS MPE3CHTAIMU: COOIOACHUE 3PUTEILHOIO KOHTAKTa C
ayJIUTOPUECH, BRIPA3UTEIBHOCTD, KECTUKYIIAINS, TEIOBUKCHHUS,

- HaJIM4Yusl WUTIOCTpalMid (HE Meperpykarolinx n3o0pakaeMoe Ha JKpaHe),
KITIOYEBBIX CIIOB,

- HY>KHOTO 1M0A00pa I[BETOBOI raMMBbI;

- HCIIOJIb30BAHUS YKa3KU.

[penoaBaTesb NOKEH PEKOMEH/IOBAThH CTYICHTAM

- HE YUTATh HAITUCAHHOE HA DKPaHE;

- 00s13aTeIbHO HEOJHOKPATHO OCYIIECTBUTH MPEICTABICHUE PE3CHTAIIUY JIOMA;

- MPEeNyCMOTPETh TMPOOJIEMHBIC, CIIOXKHBIC JJs TMOHMMaHus (QparMeHThl U
MPOKOMMEHTHPOBAThH UX;

- MPEIBUICTh BO3MOXKHBIC BOIPOCHI, KOTOPHIC MOTYT OBITh 3aJlaHbl 110 XOJy H B
pe3ysbTaTe MPEeAbABICHUS TPE3CHTAIINY.



